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MONTO MAXIMO: Gs. 17.500.000.000 RESOLUCION CNV N°: 85_14102020

AA: Corresponde a aquellos instrumentos que cuentan con una muy alta capacidad
de pago del capital e intereses en los términos y plazos pactados, la cual no se
veria afectada en forma significativa ante posibles cambios en el emisor, en la
industria a que pertenece o en la economia.

FUNDAMENTOS DE LA CALIFICACION

Solventa&Riskmétrica mantiene la calificacién de pyAA- con tendencia Estable
para el Programa de Emisién Global PEG G3 de Atlantic S.A.E.C.A. con fecha de
corte al 30 de Junio de 2025, fundamentada en su elevada solvencia
patrimonial y bajos niveles de endeudamiento, sumado al continuo aumento
de las ventas y activos, mediante el favorable posicionamiento en los
segmentos donde opera, con un amplio inventario de productos y marcas,
ademds de los adecuados niveles de liquidez y calidad de créditos. Por otra
parte, la calificacién considera los bajos niveles relativos de eficiencia operativa
y de los mdrgenes de rentabilidad, asi como la disminucién de los ratios de
cobertura de obligaciones y de recursos liquidos inmediatos.

El patrimonio neto de la empresa aumentd 6,72% interanual, desde Gs. 159.829
millones en Jun24 hasta Gs. 211.018 millones en Jun25, favorecido por la
capitalizacion de gran parte de los resultados del ejercicio 2024, hasta alcanzar
un capital de Gs. 169.352 millones, asi como por las mayores reservas
constituidas y resultados del presente ejercicio. Por otro lado, el pasivo total
crecié 18,91% interanual hasta Gs. 69.332 millones en Jun25, impulsado por el
incremento de las deudas comerciales hasta Gs. 52.153 millones. Esto generd
una leve disminucién del indicador de solvencia patrimonial hasta 75,27% y un
aumento del apalancamiento hasta 0,33, siendo niveles adecuados, aunque
con una relativa baja cobertura de obligaciones que disminuyd a 33,82%.

El crecimiento del negocio se vio reflejado en el incremento de 9,50% interanuall
de los activos hasta Gs. 280.351 millones en Jun25, a partir del aumento del
inventario, que alcanzd Gs. 128.283 millones, principalmente en el segmento de
ferreteria, y de la cartera neta de créditos hasta Gs. 65.061 millones, equivalente
a una participacion de 23,41%, explicado por la modalidad de sus operaciones,
sumado a los adecuados niveles de calidad de cartera de créditos, con una
morosidad de 0,86% de la cartera y 0,27% sobre el paftrimonio neto. Las ventas
se incrementaron 20,90% hasta Gs. 178.722 millones en Jun25, con lo cual su
relacién sobre los activos y la cartera de créditos subié a 1,27 y 5,49,
respectivamente, con una mejora de su ciclo operacional.

La empresa ha mantenido adecuada posicidén de liquidez en linea con su
modelo de negocio, aungue registré un aumento y mayor concentracién de las
obligaciones de corto plazo, lo que generd la disminucion de sus indicadores.
La liquidez corriente bajé desde 3,88 a 3,30 en Jun25, asi como del indicador de
prueba dcida y del indice de capital de frabajo hasta 1,24 y 50,99%,
respectivamente, siendo niveles razonables para el negocio. Sin embargo, con
la disminucidn interanual de las inversiones temporales y el aumento del pasivo
corriente, el ratio de efectividad bajo desde 26,57% en Jun24 a 7,02% en Jun25,
siendo un nivel reducido para el volumen de operaciones.

En Jun25, con el aumento de las facturaciones, la empresa registrdé un

crecimiento interanual de 22,72% de la utilidad bruta hasta Gs. 35.834 millones, representando el 20,05% de las ventas, asi
como un incremento del resultado operativo hasta Gs. 10.518 millones, aunque manteniendo un nivel de eficiencia
operativa relativamente bagjo, debido al aumento de los gastos operativos principalmente por costo de ventas, siendo su
indicador de 29,35%. Finalmente, con la suma de los otros ingresos, la utilidad neta aumentd 64,62% hasta Gs. 8.320 millones
en Jun25, lo que favorecié un leve incremento del indicador de rentabilidad sobre patrimonio (ROE) a 8,21%.

TENDENCIA

La fendencia Estable refleja las
adecuadas expectativas  sobre  la
situacion general de Atlantic S.A.E.,
considerando el crecimiento  del
negocio con mayores ventas,
adecuados niveles de solvencia, liquidez
y calidad de cartera.

FORTALEZAS RIESGOS
e Elevado nivel de solvencia y bajo | ¢ Menor cobertura de obligacionesy de
endeudamiento. recursos inmediatos respecto a la

estructura de deudas concentrada en
el corto plazo.

e Continuo aumento de los costos vy
gastos operativos, manteniendo una
baja eficiencia operativa.

¢ Aumento continuo de las ventas, con
un sdlido posicionamiento en su sector
y amplio inventario de mercaderias.

e Adecuados niveles de liquidez vy
calidad de cartera de créditos.
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La economia del pais se ha comportado de manera muy variable durante los
Ultimos 10 anos. El periodo 2013-2015 se caracterizd por una fase de contraccién
econdmica, seguida por una expansién en el periodo 2016-2017. Sin embargo,
en el periodo 2018-2020, la economia experimenté una marcada
desaceleracion, reflejada en una tendencia negativa que se agudizd en el ano
2020 por la pandemia del Covid-19, con registro de bajas tasas histéricas de
crecimiento en todos los sectores de la economia.

En el afo 2020, los sectores del comercio y la industria registraron caidas del -
81% y -1.3%, respectivamente. Sin embargo, los mds afectados por la
pandemia de Covid-19 fueron las exportaciones y las importaciones, con
descensos histéricos del -9,0% y -15,18%. Como resultado, el PIB alcanzd un
minimo histérico de -0,8 %. A pesar de la contraccién econdmica generadl, la
agriculturay el sector de la construccidon mostraron un desempeno positivo, con
altas tasas de crecimiento del 9,0 %y 10,5 %, respectivamente. En el caso de la
construccion, este crecimiento fue impulsado por el mayor dinamismo en la
ejecuciéon de obras publicas.

La contraccion del periodo 2018-2020, ha generado también una reduccion de
los sectores que gastan en la economia. Los sectores del PIB por tipo de gasto
han registrado tasas negativas minimas en el 2020 de -3,6 % en consumo y -4,7%
en la formacién bruta de capital. Sin embargo, en el 2021, la economia
experimentd una recuperacion significativa, impulsada por la reactivacion de
la actividad productiva. Este repunte fue reflejado a través del desempeno
positivo de sectores como el comercio y construccidn, que registraron tasas de
crecimiento del 14,3% y 12,8%, respectivamente, lo que contribuyé a la
expansién del PIB en 4,0%.

En contraste, el sector agroexportador registré una disminucion en el 2021, con
una tasa negativa del sector agricola de -18,2% y una baja tasa del sector
exportador de 2,1%. La agricultura registrd disminuciones en todos los trimestres
del afo 2021, como resultado de la fuerte sequia que impactd severamente a
la produccién de soja y sus derivados, con pérdidas del 50%. Estos malos
resulfados continuaron en el 2022, con un crecimiento del PIB de solo 0,2%,
condicionado por la situacidén econdmica del sector agroexportador, con tasas
negativas de -12,5% para la agricultura y de -1,6% para las exportaciones.

Las cifras correspondientes al 2023 muestran un repunte de la economia con
una expansion de 5,0% del PIB, impulsado por la importante recuperacién de
los sectores agricola y exportador, con tasas de crecimiento de 23,4% y 35,04%
respectivamente, asi como el sector agua y electricidad que aumentd 15,5%,
siendo una tasa histéricamente alta.

Segun los datos preliminares del BCP, el PIB registré un crecimiento interanual
de 5,9% en el primer trimestre de 2025. Este resultado se explica principalmente
por el crecimiento del sector de servicios en 6,0%, la industria en 6,6% vy la
construccion en 12,9%. No obstante, este desempeno favorable ha sido
atenuado por la contraccidn del 3,4% del sector de la agricultura, explicado
por la menor produccién de soja. En este contexto, a Jun25 la expectativa de
crecimiento del PIB por parte del BCP se revisd al alza de 4,0% a 4,4%, impulsado
por el sector servicios y la mayor demanda interna.

El IMAEP experimentd un crecimiento interanual de 4,8% en Jun25. Con este
resultado, el crecimiento acumulado al cierre del primer semestre de 2025 se
ubicd en 5,2%. En este contexto de fluctuaciones ciclicas, las importaciones de
manufacturas de origen industrial (MOI) alcanzaron USD 6.689 millones, o que
representa un aumento del 11,0% respecto a Jun24, principalmente, a un mayor
volumen de compras de maquinaria, aparatos eléctricos y sus componentes.

El Estimador de Cifras de Negocios (ECN), por su parte, registré una variaciéon
interanual del 5,6% en junio, alcanzando una variacion acumulada del 5,9% al
cierre del primer semestre de 2025, mientras que el promedio movil de tres
meses mostrdé una variacién interanual del 4,3%. Este crecimiento se explicd,
principalmente, por las dindmicas favorables en las ventas de las industrias
manufactureras, los servicios y, en menor medida, en el sector comercial y en
el equipamiento del hogar.
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PERFIL DE NEGOCIOS

ACTIVIDAD COMERCIAL Y POSICIONAMIENTO

Empresa dedica a la comercializaciéon de una amplia variedad de articulos y marcas para el hogar, ferreteria,
construccion, herramientas y maquinarias varias con un sélido posicionamiento en el mercado

La empresa Atlantic S.A.E. fue constituida en 1973 por los senores Kornelius Walde, Anita Walde, Ernst Helmuth Siemens y
Margarita Siemens, estableciéndose como una de las pioneras en el rubro de ferreterias al habilitar uno de los primeros
puestos de comercializacién de bulones en el pais. Actualmente, se especializa en la importacién, venta y distribucién de
una amplia gama de aproximadamente 18.000 productos, que abarcéd categorias como ferreteria, jardineria, construccion,
pintura, hierro fundido, impermeabilizantes, insumos para los sectores agricola e industrial y cuchilleria. Entre las marcas que
comercializa, destaca Tramontina como su producto insignia, ademds de otras reconocidas a nivel internacional como
Makita Corporation, Yale y Bellota.

Su modelo de negocio estd enfocado principalmente en el sector mayorista, atendiendo a empresas, grandes ferreterias y
supermercados, aungque también ha diversificado sus operaciones al canal minorista a través de una red de sucursales. Con
52 anos de trayectoria, ha consolidado una posicidn relevante dentro de un mercado altamente fragmentado vy
competitivo, con numerosos competidores, una demanda fluctuante y la existencia de multiples productos sustitutos.

La empresa concentra sus operaciones en la casa matriz ubicada en Asuncion, que ademds de cumplir funciones
corporativas constituye el principal centro de distribucion, logistica y almacenaje, contando también con la unidad
especidlizada Casa Tramonfina. A esto se suman las cinco sucursales, ubicadas en Luque, Mariano Roque Alonso, San
Lorenzo, Fernando de la Mora y Nemby. Asimismo, dispone de un moderno Centro de Distribucion inaugurado en 2022 en
Lugue, con una superficie de aproximadamente 10.000 m2 sobre un predio de 15 hectdreas, lo que le otorga capacidad
de expansién futura. Para respaldar sus operaciones, Atlantic mantiene pdlizas de seguros en el mercado local que cubren
transporte de mercaderias, flota propia y tercerizada, ademds de bienes materiales como equipos electronicos y edificios,
reduciendo la exposicidn a riesgos operativos y financieros.

En términos de ingresos al primer semestre de 2025, la venta de productos de
ferreteria se constituyd en la principal fuente, con una participacion del 26,10%
equivalente a G. 92.484 millones, seguida por los productos para el hogar con

onerRUCEIOn 23,91%, los articulos de construccidon con 22,07% y las herramientas con 14,89%.
s 22,07% En menor medida, los ingresos provinieron de articulos para aire libre con 6,41%,
pintura con 4,72% y electricidad con apenas 1,89%.

VENTAS POR TIPO DE PRODUCTOS

HERRAMIENTA
14,89%

Esta distribucion se concentra principalmente en la ventas en ferreteria, hogar y

construccion, que en conjunto representaron mds del 70% de la facturacion.

e by Cabe sefialar que el leve predominio de ferreteria como categoria principal

obedece al mayor dinamismo de este mercado, impulsado por la constante

demanda de insumos bdsicos para proyectos de mantenimiento y construccidon. En contraste, los articulos de electricidad

y pintura tuvieron una participacion reducida, lo cual responde a la mayor oferta de sustitutos en el mercado, que genera
menores voliUmenes de rotacion.

La estructura de inventarios da cuenta de la estrategia comercial de la empresa, con un continuo crecimiento y amplio
portafolio de mercaderias y productos. En cuanto a la composicion, el 33% corresponde a productos de ferreteria, 29% a
articulos para el hogar, 14% a herramientas, 9% a construccion, 6% a aire libre, 4% a pintura y 2% a varios. Este esquema
muestra una correlacion directa con la distribucidn de ventas, ya que las lineas con mayor rotacién como ferreteria y hogar
concenfran mds del 60% del stock total. La estrategia de mantener un inventario robusto en estas categorias responde a la
necesidad de garantizar disponibilidad inmediata para un mercado con alta rotacion y demanda variable.

Para potenciar su gestion comercial, la empresa mantiene sucursales en puntos estratégicos de alta concurrencia, lo que
le permite optimizar costos de personal y maquinaria al mejorar la eficiencia logistica y garantizar entregas mas rdpidas. De
igual forma, la consolidacién de alianzas estratégicas con proveedores internacionales posibilitd la representacion de
marcas de prestigio mundial, ampliando el portafolio de productos y reforzando su posicionamiento competitivo. Un
aspecto adicional que ha fortalecido la relacion con los clientes es la diversificacidon de los canales de venta, que incluye
atencion en locales, visitas personalizadas de vendedores y la plataforma web con catdlogo general de productos, lo que
incrementa el alcance tanto en el mercado mayorista como minorista.

ADMINISTRACION Y PROPIEDAD

Propiedad bajo el control de sus dos principales grupos de accionistas, con una activa participacién en la
direccion de la empresa y el apoyo de profesionales del drea para desarrollo de los negocios

La empresa ha registrado cambios relevantes en su estructura de propiedad durante el periodo evaluado, aunque
manteniendo el control del paquete accionario en manos de dos grupos de accionistas (Grupo Ay B). El Grupo A estd
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PLANA ACCIONARIA conformado por miembros de la familia Siemens, representados en el
T T ey  Directorio por Nordahl Siemens, en su calidad de Vicepresidente, y por
Sl e Ml Eldon Unruh, como director fitular.
1 Eco Capitalizacion S.A. 84.676 84.676.000.000 | 50,00%
2 | Nordahl Oswaldo Siemens 16.879 | 16.879.000.000 | 9,97% El Grupo B, infegrodo por miembros de la familia Walde, ha regisfrodo
3| Eldon Unruh Duerksen 16.878 | 16.878.000.000 | 9,97% | modificaciones en Abr25, cuando sus accionistas transfirieron sus
g ze‘m“t 'i‘asse"DToewkS 1?-3;2 1(‘:-232-383-383 2:2;3 acciones a la sociedad Eco Capitalizacién S.A. en proceso de cambio
6 E::E::W?;esnSaif:Cruz 16:878 16:878:000:000 9:970/2 a Grgpo Chacomer S.A. Esta oDerOCIo.n’ formohzodo .qn,‘re los
> T Otros accionistas 285 285.000.000 | 0.17%| ©Organismos gubernamentales correspondientes, no significd una
Total Capital Integrado 169.352 | 169.352.000.000 | 100% | Pérdida de control familiar, ya que dicha sociedad se encuentra
igualmente vinculada a los Walde, quienes mantienen representacion
DIRECTORIO en el Directorio a través de Carlos Walde, Presidente, y Thomas Walde,
Cargo \ Nombre y Apellido Director Titular.
Presidente Carlos Walde

Vicepresidente Nordahl Siemens En consecuencia, la estructura de propiedad resultante quedd
Dire;‘(’)‘f;iig:‘g‘:&poA J“Z’;Z:ﬁ‘{’;::qs::? conformada por Eco Copito'lizocién S.A. con una por‘ricipogién del
Director Titular Grupo A Etdon Unrah 50,00% (84.676 acciones), mientras que Nordahl Oswaldo Siemens,
Director Titular Grupo B Carlos Walde Eldon Unruh Duerksen, Helmut Klassen Toews, Norman Lowen Dueck y
Director Titular Grupo B Thomas Walde Ernesto Wiens Santa Cruz poseen una participacion igualitaria del
B::zgz:gsz:z::g:zzzﬁ HE‘:L”;::OK\;\?::S“ 9.97% cada uno (16.878 acciones), totalizando conjuntamente el
Director Suplente Grupo B Ermasto Fernando Walde 4?,85%. .EI 0,17% restante se distribuye enfre cinco accionistas

Director Suplente Grupo B Roland Walde minoritarios.

T En este marco, el capital infegrado de la sociedad aumentd 5,96%,
ACCIONISTAS de Gs. 159.829 millones en Jun24 a Gs. 169.352 millones en Jun25, lo
que implicd un incremento de Gs. 9.523 millones. Este aumento se
origind en la capitalizacién de gran parte de las utilidades del
DRLEEY ejercicio de 2024 con el propdsito de fortalecer la capacidad
patrimonial y respaldar el crecimiento estratégico de la empresa.

i Genia Este incremento fue formalizado mediante el Acta de Asamblea
Ordinaria N.° 52 del 16 de abril de 2025. Cabe resaltar que, aunque la
compania no cuenta con una politica formal de capitalizacion y
distribucion de dividendos, la préctica habitual ha sido la reinversidon
de utilidades en la mayoria de los ejercicios, lo que ha permitido
sostener un crecimiento patrimonial constante.

Gerenca de
Garencia Comercial Abasteeimientay
Logistica

Garenela de Servicios
Corporatisos

Gerencla
Comercial
Mayorista

Gerenclade
Recarsas
Humanos

Garancia do
Auditoriay
Gostiin Cantable

La sociedad es dirigida por un Directorio designado por la Asamblea
de Accionistas, actualmente compuesto por Carlos Walde como Presidente, Nordahl Siemens como Vicepresidente y los
directores Eldon Unruh y Thomas Walde, ademds de Juan Carlos Descalzo como Sindico Titular. Segun el acta de asamblea
de Abr25, fueron designados como representantes legales Nordahl Oswaldo Siemens Ewert y Annika Michelle Siemens Enns.

La estructura organizacional presenta una adecuada distribucién de funciones, con dos directores y seis gerentes a cargo
de las dreas principales, lo que ha favorecido la eficiencia en la gestidén y la participacién del personal. Conforme all
organigrama vigente, la Gerencia General, que depende del Directorio, tiene bajo su linea directa a las tres principales
gerencias operativas de la empresa: la Gerencia Comercial, la Gerencia de Abastecimiento y Logistica, y la Gerencia de
Servicios Corporativos. Cada una de estas gerencias gestiona y supervisa gerencias de segundo nivel. Especificamente,
bajo la Gerencia Comercial, con las divisiones Mayorista y Retail, la Gerencia de Abastecimiento y Logistica, que supervisa
las operaciones de distribucidn, y la Gerencia de Servicios Corporativos, que coordina las dreas de Administracion, Auditoria
y Gestién Contable, y Recursos Humanos.

La empresa cuenta hoy con un plantel de 253 funcionarios, distribuidos en 123 personales en el drea operativa-industrial, 83
personales en el drea comercial y 42 personas en el drea administrativa, contando con una flota de 16 camiones propios
para reparto mds un promedio de 17 vehiculos tercerizados. Ademds del personal de la empresa se cuenta con mds de
2.500 distribuidores activos a nivel nacional y su cartera de clientes estd conformada por mds de 2.000 clientes.

En lo referente a vinculaciones, Atlantic no posee acciones en otras empresas; sin embargo, varios de sus accionistas,
principalmente de la familia Walde, participan en sociedades relevantes como Chacomer S.A.E., Comagro S.A.E., Girona
S.A. (empresa de transporte fluvial) y Alas S.A., lo que refleja un grado de diversificacién de intereses y potenciales sinergias
dentro del grupo familiar.

En cuanto a politicas de gobierno corporativo, la empresa ha elaborado recientemente un manual en el que se infroducen
gradualmente nuevas prdcticas, como la diversificacion de la plana ejecutiva. No obstante, sigue predominando la
naturaleza familiar, ya que cerca del 70% de los cargos directivos corresponden a accionistas y descendientes hasta la
tercera generacion. Asimismo, se han creado dreas destinadas a fortalecer la gestion de calidad y establecer
procedimientos de comunicacién con los clientes, incluyendo la recepcidn de sugerencias, reclamos y consultas, lo cual
contribuye a mejorar la fransparencia y la satisfaccion del consumidor.
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GESTION OPERATIVA DEL NEGOCIO

Estructura operativa ajustada a su modelo de negocio, con practicas y procedimientos apropiados al rubro de
ferreterias, lo que facilita el desarrollo de sus actividades comerciales

En términos de gestidn operativa, la empresa, mantuvo su modalidad de ventas y cobranzas mixta, donde una parte de las
operaciones se realiza al contado, mientras que la mayor parte se efectia a crédito, con un financiamiento a muy corto
plazo de hasta 60 dias desde la facturacion, extendiéndose excepcionalmente a 90 dias en casos especificos. Asimismo, las
compras continuaron realizdndose a crédito en plazos de 30 a 60 dias, cumpliendo con las amortizaciones en los tiempos
establecidos. Esta politica de plazos cortos, tanto en cobranzas como en pagos, permite mantener un ciclo financiero
equilibrado y reducir la exposicion a riesgos de liquidez.

La empresa dispone de un drea de Cuentas Corrientes, Gestidon de Créditos y Prejudiciales, encargada de analizar las
solicitudes de crédito, dar seguimiento a las cobranzas y velar por un nivel razonable de morosidad en la cartera. Esta
prdctica contribuye a preservar la calidad crediticia de los clientes y reducir el impacto de eventuales incobrabilidades. A
ello se suma un control presupuestario y de caja constante, en linea con su conservadora politica de financiamiento, basada
mayormente en recursos propios. Como respaldo adicional, cuenta con el apoyo de los accionistas en caso de necesidad
y con lineas de crédito a sola firma en bancos de primera linea, aunque actualmente no posee préstamos vigentes, lo que
refleja una posicion financiera sélida y libre de compromisos financieros externos.

En lo relativo al riesgo crediticio, la firma aplicd planes de previsidn sobre la cartera, lo cual reduce el impacto de impagos
eventuales y fortalece su solvencia. Asimismo, dispuso de un plan de contingencia en colaboracién con Chacomer S.A.E.
para el manejo de riesgos operativos, y mantiene pdlizas de seguros con La Consolidada S.A. y La Paraguaya S.A. para
cubrir su flota vehicular y su infraestructura edilicia. Estos mecanismos preventivos reflejan una gestion prudente del riesgo,
garantizando la continuidad operativa ante escenarios adversos.

En cuanto al control interno, Atflantic S.A.E. cuenta con un Departamento de Auditoria Interna y Control de Gestidn,
dependiente de la Direccién Administrativa, Financiera y de Operaciones, que trabaja de manera coordinada con las dreas
de Contabilidad y Tesoreria. Este esquema de supervisibn conjunta refuerza la transparencia y la confiabilidad de la
informacion financiera. Ademds, en 2023 se cred el Departamento de Controlling, cuya funcién principal es monitorear la
informacion contable y financiera, verificando el cumplimiento de los procesos internos y asegurando la correcta
imputacién de gastos e ingresos a cada centro de costos. Esta decision responde a la necesidad de mejorar la trazabilidad
de los datos financieros y optimizar la gestién de recursos, con el efecto positivo de brindar mayor claridad en la toma de
decisiones estratégicas.

En el dmbito tecnoldgico, la empresa ha invertido en la modernizacién de sus procesos logisticos y operativos. Para su nuevo
Centro de Distribucidn se implementd el software ADAIA, lider en gestion de almacenes en paises de habla hispana,
actualmente en plena operacion. A su vez, incorpord el sistema Focus para la prevision de abastecimiento y reposicion,
ademds de equipamientos como escdneres de preparacién y distribucion de pedidos. Estas inversiones fortalecen la
estructura tecnoldgica, incrementan la eficiencia en el manejo de inventarios y mejoran los tiempos de atencién al cliente.
En paralelo, se han desarrollado medidas de seguridad, contingencia y alta disponibilidad de conexiones, lo que asegura
la continuidad operativa y disminuye la vulnerabilidad ante fallos tecnoldgicos.

Finalmente, en 2025 la compania contratd a la consultora Eco Strategic para el asesoramiento en planificacién estratégica,
acompanando el proceso de transicién hacia la tercera generacién en la plana directiva. Bajo este esquema, el Directorio
ha definido objetivos estratégicos, metas y acciones, con revisiones mensuales y reportes trimestrales, gestionados a través
de una plataforma BSC (Balanced Scorecard). Esta medida tiene como causa la necesidad de institucionalizar la gestion
estratégica y profesionalizar la administracion en una etapa de sucesién familiar, y como efecto, garantiza mayor control,
alineacién y sostenibilidad del crecimiento en el mediano y largo plazo.
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SITUACION FINANCIERA
ESTRUCTURA Y CALIDAD DE ACTIVOS

Estructura de activos con una alta participacidén de los inventarios y de la cartera de créditos, acompafiado de
una adecuada calidad de la cartera con bajos niveles de morosidad

CSTRUCTURA DEL ACTIVO Atlantic ha mantenido el crecimiento continuo de sus activos durante los dos
100,000 en m"'°"esde;:;ﬂ7"; ey | 203 Ultimos anos, y el primer semestre de 2025 no ha sido la excepcidn. Los activos
229.098 totales aumentaron 9,50% desde Gs. 256.032 millones en Jun24 hasta Gs. 280.351
millones en Jun25, impulsado principalmente por la expansidén del inventario, que
constituye el 45,76% del total de activos.

202.855
200.000

100.000 Particularmente, el inventario subid 24,18% de Gs. 103.308 millones en Jun24 a

40.082 47389 38623 57447 65061 Gs. 128.283 millones en Jun25, debido a un mayor stock de mercaderias, en las
117.345 —7438= . . . . . . .
wn21 n22 23 jun24 jun2s categorias de ferreteria principalmente, seguido en menor medida en hogar y

Dbl v T, Catera feta herramientas, ademds en construccién, asi como en productos de aire libre,
e Otros Activos Activo plﬂTUI’O y e|eCTFIC|dOd.
CARTERA Y MOROSIDAD La cartera de créditos a corto plazo, otro componente clave con una

en millones de guaranies
70.000 5%
3,81%

participacion del 23,21% en el activo total, también ha experimentado un
aumento del 13,25% de Gs. 57.447 millones a Gs. 65.061 millones. Este incremento
se explicé, en gran parte, por el aumento de los deudores de ventas en el
3% | mercado local, que sumaron Gs. 33.655 millones en Jun25. Cabe senalar que la
empresa también mantiene como créditos cheques adelantados recibidos de
clientes, conun saldo Gs. 14.517 millones, y deudores relacionados por Gs. 11.929
millones en Jun25.
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ju21 22 jun23 o jun24 o jun2s Sin embargo, el crecimiento del activo fue parcialmente atenuado por una
— b Cortea veneda Horosided disminucion en las inversiones temporales, con una tasa interanual de 97,57%
desde Gs. 7.188 millones a Gs. 175 millones, debido a la venta de fitulos en
INDICADORES DE PRODUCTIVIDAD moneda extranjera. Asimismo, los bienes de uso (con una participacién del

0% 079% 642 w750% 700 24 48%) disminuyeron 2,18% hasta Gs. 74.235 millones

115,48%

107,48% 6,50
En cuanto a la calidad de la carterq, la cartera vencida aumentd ligeramente
en 1,62% hasta Gs. 564 millones en Jun25, cifra muy similar a la del periodo

anterior, que fue de Gs. 555 millones. No obstante, el indicador de morosidad

100% 6,11 000 5,49 6,00
,30%

5,50

0% orem  2069% s 2B 2320% >0 disminuyd de 0,95% a 0,86%, derivado de los efectos del incremento de la

45| cartera. Por ofro lado, el indicador de morosidad con respecto al patrimonio

0% a0 neto fue de 0,27%, valor similar al 0,28% del periodo anterior. Sin embargo, la
jun-21 jun-22 jun-23 jun-24 jun-25

empresa ha registrado una disminucion del saldo de las previsiones, que bajd
14,07% de Gs. 1.009 millones en Jun24 a Gs. 867 millones en Jun25, y con ello, la
cobertura de previsiones también se redujo de 181,80% a 153,72%, que podria indicar un riesgo si el nivel de morosidad
aumenta inesperadamente en el futuro.

Ventas/Activo Cartera/Activo

Ventas/Cartera

En términos de productividad, se registraron mejoras, como el indicador de ventas con respecto a los activos, que crecié
de 115,48% en Jun24 a 127,50% en Jun25, mientras que la relacion entre las ventas y la cartera de créditos aumentd de 5,15
a 5,49. Ambos aumentos se explican por el incremento de las ventas en el periodo evaluado, que superd el crecimiento de
los activos y la cartera, respectivamente. Asimismo, la relacién entre la cartera de créditos y el activo aumentd de 22,44% a
23,21%, impulsada por el crecimiento tanto de la cartera como de los activo.

LIQUIDEZ Y FINANCIAMIENTO

Adecuados indicadores de liquidez con elevados niveles de cobranzas netas, aunque con una disminucion de
los recursos mas liquidos ante el incremento de las deudas de corto plazo

LIQUIDEZ CORRIENTE Al cierre del periodo analizado, la empresa presentd una estructura de activos

en millnes de guaranies fuertemente concentrada en el corto plazo, con el 73,18% de sus recursos
250.000 80| realizables. En ese contexto, los activos corrientes de la empresa aumentaron
200.000 W2 3 50| 14,71% desde Gs. 178.846 millones en Jun24 hasta Gs. 205.151 millones en Jun25,

40| explicado por el significativo incremento del inventario.
3,0

150.000

100.000 Por su parte, el pasivo corriente aumentd 34,83% desde Gs. 46.126 millones en
Jun24 hasta Gs. 62.192 millones en Jun25, donde la variacion estuvo explicada

principalmente por el mayor endeudamiento comercial, que alcanzd Gs.
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OTROS INDICADORES DE LIQUIDEZ
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Deudas Comerciales y Otras

De esta forma, la empresa registré una relacién de liquidez corriente de 3,30
veces con respecto al valor de sus deudas corrientes, una cifra inferior al 3,88
registrado en Jun24. Asimismo, la prueba dcida también disminuyd de 1,64 a
1,24, excluyendo la participacion de los inventarios, aunque ambos se
encuentran adn en niveles adecuados para el tipo de negocio.

En cuanto a otros indicadores de liquidez, el indice de Capital de Trabajo se
redujo ligeramente de 51,84% en Jun24 a 50,99% en Jun25. Por ofro lado, el ratio
de efectividad, que mide los recursos disponibles, disminuyé significativamente
de 26,57% a 7,02%, explicado por la reduccidn del 64,40% de los recursos
liguidos de la empresa (disponibilidades e inversiones temporales), que bajaron
de Gs. 12.257 millones hasta Gs. 4.363 millones.

No obstante, el nivel de cobranzas netas aumentd considerablemente 1,55
veces desde Gs. 68.726 millones en Jun24 hasta Gs. 175.261 millones en Jun25,
lo que indicd una mejor gestidon en la recuperacion de deudas y resultd en un
flujo operativo que alcanzd Gs. 2.677 millones.

La empresa mantuvo una parte importante de sus operaciones mediante el
financiamiento con deudas comerciales, que representaron el 82,37% del
pasivo total, sumando un total de Gs. 57.110 millones en Jun25. La deuda
financiera, por su parte, compuestas tanto por deudas con terceros como por
fondos captados mediante la emision de bonos en el mercado de capitales,

por su programa de bonos emitido PEG G3, han tenido una participacién dentro de los pasivos totales del 17,63% y
concentfrados en un 58,42% en el largo plazo.

La disminucién de las deudas financieras, han llevado a que el indicador de endeudamiento financiero, que compara
estas deudas con los activos totales disminuyd de 6,74% en Jun24 a 4,36% en Jun25, lo que indicd una leve reduccién en
la participacion de recursos financieros en el financiamiento de los activos.

GESTION Y ESTRUCTURA OPERATIVA

Mantenimiento de una elevada estructura de gastos operacionales que han provocado la disminucién de la

eficiencia operativa, aunque con una mejora del ciclo operacional

EFICIENCIA OPERATIVA
en millones de guaranies
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Ciclo Operacionalf

La estructura de gastos operativos de la empresa se compone principalmente
por los gastos de ventas, que representan el 71,93% del total. En el periodo
evaluado, estos gastos alcanzaron Gs. 18.210 millones en Jun25, frente a los Gs.
14.358 millones en Jun24, lo que supone un incremento del 26,83%. Este aumento
se debié a mayores pagos de sueldos y jornales hasta Gs. 4.789 millones, y a
gastos en servicios de fletes, que sumaron Gs. 2.191 millones.

Los gastos administrativos, con una participacién del 28,07% restante, tambien
aumentaron en 17,71% de Gs. 6.037 millones en Jun24 a Gs. 7.106 millones en
Jun25, explicado por mayores pagos sueldos y jornales hasta Gs. 1.879 millones
y por comisiones, que alcanzaron Gs. 726 millones.

Este incremento conjunto de los gastos operacionales, sumado al aumento de
la utilidad bruta (aungue en menor proporcion) llevd a una leve caida del
indicador de eficiencia operativa, que pasd de 30,15% a 29,35%. A pesar de
este ligero descenso, el valor general indica una considerable gestidén de gastos
y una buena capacidad para generar resultados.

En cuanto alos indices relacionados con costos y gastos, la presion de los gastos
operacionales sobre los ingresos por ventas, después de una trayectoria
descendente, ha aumentado de 13,80% en Jun24 a 14,17% en Jun25, favorecido
por mayores gastos operativos en el periodo evaluado. Por ofra parte, la
absorcion de la utilidad bruta por parte de los gastos administrativos disminuyd
de 20,68% a 19,83%, por debajo de su nivel histérico (26,41%) y explicado por la
concentracién de los gastos en aquellos de naturaleza comercial.

Ademdas, el indicador de Costos de Mercaderias sobre Ventas también registrd
un leve descenso de 80,25% a 79.95% en el mismo periodo, que se explicd por el
aumento de las facturaciones en mayor proporcion que el incremento de los
costos de ventas, lo que sugiere una mejora en los mdargenes

El ciclo operacional de la empresa ha experimentado una importante
recuperacién al reducirse de 220 dias en Jun24 a 211 dias en Jun25, lo que reflejoé
una mejora en la eficiencia de conversion de efectivo. La rotacién de cartera
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paséd de 6,03 a 5,75, que significd que la empresa estd tardando un poco mds en colbrar sus créditos, lo cual se ve confirmado
por un periodo promedio de cobro (PPC) que aumentd de 61 a 64 dias y alargando levemente el tiempo en que el efectivo
permanece inmovilizado en cuentas por cobrar.

En cuanto alarotacion de inventario, aumentd levemente de 2,29 a 2,47, atribuida a una mayor acumulacion de existencias
y que significé que la empresa tardd mds tiempo en vender su inventario, atando capital a productos no vendidos. Sin
embargo, este efecto negativo fue parcialmente mitigado por un incremento en el periodo promedio de pago. que pasd
de 55 a 66 dias, lo que ayudd a contener la salida de efectivo hacia los proveedores y compensd en parte la demora en el

cobro a clientes.

UTILIDAD Y RENTABILIDAD

Mejor desempefio financiero impulsado por el crecimiento de las ventas, con aumento de los margenes de

utilidad y de la rentabilidad

UTILIDAD BRUTA, OPERACIONAL Y VENTAS
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SOLVENCIA Y ENDEUDAMIENTO

Al cierre del primer semestre de 2025, los ingresos de la empresa mostraron una
importante trayectoria creciente. Las ventas totales aumentaron 20,90% de Gs.
147.829 millones en Jun24 a Gs. 178.722 millones en Jun25. De la misma manera,
los costos de ventas subieron 20,45% desde Gs. 118.630 millones hasta Gs.
142.888 millones, mientras que los gastos operacionales, conjuntamente
aumentaron 24,13% hasta Gs. 25.316 millones.

Estos incrementos mejoraron significativamente la rentabilidad operativa. La
utilidad bruta subid 22,72% de Gs. 29.199 millones a Gs. 35.834 millones y permitié
una leve recuperacién del margen bruto, que aumentd de 19,75% a 20,05%.

La utilidad operacional (EBITDA) crecié 19,47% de Gs. 8.804 millones a Gs. 10.518
millones, aunque el margen operacional disminuyd levemente de 5,96% a 5,89%,
lo que reflejé el mantenimiento de la eficiencia central del negocio a pesar del
aumento de los gastos operacionales.

Esto, sumado a las depreciaciones y amortizaciones que alcanzaron Gs. 1.889
millones, llevé a la obtencidén de una Utilidad Operacional Neta (EBIT) de Gs.
8.629 millones en Jun25, frente a los Gs. 6.896 millones del periodo anterior, lo
que significd un aumento del 25,13% y un buen desempeno operativo.

Ademds, se registraron menores gastos financieros, que cayeron 25,36% de Cs.
1.120 millones a Gs. 836 millones, debido a menores intereses financieros
pagados. Esto fue acompanado, por significativos resultados no operativos, que
aumentaron hasta Gs. 1.629 millones, por mayores ingresos por recuperacion de
publicidad, previsiones e ingresos por ventas varias. Estos factores financieros y
no operativos actuaron como un impulso significativo a la utilidad neta.

Finalmente, la utilidad final del ejercicio subid 64,62% de Gs. 5.054 millones en
Jun24 a 8.320 millones en Jun25. Con ello, el margen neto aumenté de 3,42% a
4,66%, lo que indica una mejora en el eficiencia operativa. En cuanto a la
rentabilidad, el Retorno sobre el Capital (ROE) aumentd de 5,25% a 8,21%,
mienfras que la Rentabilidad del Activo (ROA) crecié de 3,95% a 5,94% vy
demostré una buena eficiencia en el uso de los activos.

Adecuados niveles de solvencia patrimonial y endeudamiento, cuyo pasivo estd compuesto mayormente por

deudas comerciales con proveedores por su tipo de negocio

ESTRUCTURA DEL PATRIMONIO NETO

en millones de guaranies
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El Patrimonio Neto de la empresa se recuperd al cierre del primer semestre de
2025, aumentando 6,72% desde Gs. 197.726 millones en Jun24 hasta Gs. 211.018
millones en Jun25. Este crecimiento se atribuyd principalmente al capital
infegrado, que, con una participacién de 80,25%, subid 5,96% de Gs. 159.829
millones a Gs. 169.352 millones.

Este incremento fue impulsado por la capitalizaciéon de Gs. 9.523 millones,
provenientes de los resultados del ejercicio de 2024, que fueron destinados en la
distribucion de dividendos con el objetivo de fortalecer el capital integrado,
segun Acta de Asamblea General Ordinaria N° 52 de fecha 16 de abril de 2025.
Ademdas, las reservas aumentaron 1,53% de Gs. 32.843 millones a Gs. 33.346
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COMPOSICION DE LA DEUDA millones, debido al incremento de las reservas facultativas (producto de los
40000 en millones de guaranies 60332 resultados de 2024, destinadas a futura distribucion o capitalizacién).
: 64.114
60000 wor . —esm | Encuanto alos compromisos, los pasivos se incrementaron 18,91%, de Gs. 58.308
41,693 : 17253 . millones en Jun24 a Gs. 69.332 millones en Jun25. La estructura de deuda de la
40000 16,000 11.008 i empresa se concentrd principalmente en deudas comerciales (75,22%).

seguidas por deudas financieras (17,63%) y otras deudas (7,15%).

13.505
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Especificamente, las deudas comerciales aumentaron 43,26% de Gs. 36.404
millones a Gs. 52.153 millones, lo que se explicd por mayores cuentas por pagar
a proveedores extranjeros. Asimismo, las otras deudas crecieron hasta Gs. 4.957
millones en el mismo periodo, por el incremento de las remuneraciones, cargas
sociales e impuestos por pagar.

s Deudas Comerciales Deuda Financiera

s Otras Deudas. Pasivo

SOLVENCIA'Y APALANCAMIENTO
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0.2 0.24 A pesar del incremento del patrimonio neto, el indicador de solvencia

patrimonial disminuyd de 77,23% en Jun24 a 75,27% en Jun25, reduccidn que se
debié al mayor ritmo de crecimiento de las deudas respecto al patrimonio, lo
que demostré un mayor nivel de endeudamiento.
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Apalancamiento Apalancamiento financiero Solvencia

En cuanto a los demds indicadores, el indice de apalancamiento general (Pasivo/Patrimonio Neto) se incrementé de 0,29
a 0,33 aligual que el nivel de endeudamiento (Pasivo Total/Activo Total), que pasd de 22,77% a 24,73%. En tanto, la relacidon
entre la deuda total y el resultado operativo (Deuda Total/EBITDA) se mantuvo igual al periodo anterior de 3,3 veces. Por su
parte, la cobertura de gastos financieros aumentd de 7,86 a 12,58, mientras que la relacién deuda/ventas registrd un valor
de 0,19 en Jun25, cifra muy similar al 0,2 del periodo anterior.

FLUJO DE CAJA PROYECTADO

FLUJO DE CAJA PROYECTADO

En millones de Guaranies

Ingresos y Egresos

Ventasy Cobranzas 356.994 392.694 431.963
Costo de ventas (pago proveedores) -295.886 -329.956 -362.951
Utilidad bruta 61.108 62.738 69.012
Gastos administrativos y comerciales -54.353 -59.533 -65.218
Utilidad operacional (Ebitda) 6.756 3.205 3.794
Inversiones - - -
FLUJO OPERATIVO 6.756 3.205 3.794
Préstamos bancarios - - -
Emisién de bonos - - -
Aporte de capital - - -
Ingresos financieros - - -
Amortizacion de préstamos bursatiles (intereses) -858 -509 -160
Amortizacion de préstamos bancarios (capital) - - -
Amortizacién de préstamos burséatiles (capital) -2.500 -2.500 -2.500
Pago de dividendos - - -
Egresos financieros -3.358 -3.009 -2.660

FLUJO FINANCIERO
FLUJO DE CAJA

Saldo Inicial
FLUJO FINAL ACUMULADO

Atlantic S.A.E. presentd sus proyecciones de flujo de caja para el periodo 2025 - 2027, que contemplan la amortizacién total
de su programa de bonos vigentes. La capacidad proyectada para cubrir los vencimientos de capital de estos bonos se
sustenta en un crecimiento significativo de los ingresos operativos, principalmente en concepto de ventas de articulos y
marcas para el hogar y la ferreteria, con un incremento promedio del 10,0% anual, pasando de Gs. 356.994 millones en 2025
a Gs. 431.963 millones en 2027.

ATLANTIC S.A.E.
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Los costos y gastos operativos, sin embargo, muestran una trayectoria creciente, con un aumento promedio del 10,57%
anual, alcanzando Gs. 428.169 millones en 2027. Este comportamiento responde a pagos a proveedores nacionales y
extranjeros, asi como a gastos administrativos, comerciales vy fiscales. Como resultado, la utilidad operativa proyectada se
mantiene positiva, aunque con mdrgenes estrechos: Gs. 6.756 millones en 2025, Gs. 3.205 millones en 2026 y Gs. 3.794 millones
en 2027.

En cuanto al flujo financiero, la compania no prevé nuevos préstamos, emisiones de deuda ni aportes de capital, mientras
que si proyecta egresos constantes destinados a la cancelacién del Programa de Emision Global G3. Esto genera flujos
financieros negativos en los tres ejercicios, aunque con una tendencia de mejora: -3.358 millones en 2025, -3.009 millones en
2026 y -2.660 millones en 2027.

En consecuencia, el flujo de caja total refleja un resultado positivo en 2025 de Gs. 3.398 millones, seguido en 2026 y 2027,
con saldos menores de 196 millones y 1.134 millones, respectivamente, comportamiento que evidencia la fuerte
dependencia de la empresa respecto a sus ingresos operativos para cubrir obligaciones financieras. Finalmente, gracias a
la disponibilidad inicial acumulada, el flujo final presenta un crecimiento sostenido, pasando de 8.561 millones en 2025 a
9.891 millones en 2027, cifra que representa una mejora frente a su promedio histérico y aporta cierta estabilidad financiera
hacia el cierre del periodo proyectado.

CARACTERISTICAS DEL INSTRUMENTO

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL (PEG) G3

Caracteristicas Detalles
Emisor ATLANTIC S.A.E.
Denominacion del Programa G3
Aprobacion Acta de Directorio N° 292 de fecha 19 de Agosto de 2020.
Autorizacion de la CNV Certificado de Registro N° 85 de fecha 14/10/2020.
Tipo Bonos.
Moneda y monto Gs. 17.500.000.000 (Guaranies diecisiete mil millones).
Cortes Minimos Gs. 1.000.000 (Guaranies Un Millén).
Plazo de Vencimiento Entre 365 a 2.600 dias (1 a 7 afos).
Garantia Comun, a sola firma.
Pago de Intereses y Capital A ser definidos en cada serie a ser emitida dentro del marco del presente Programa.
Tasa de Interés A ser definidos en cada serie a ser emitida dentro del marco del presente Programa.

Capital operativo para compra de mercaderias y financiamiento de clientes
distribuidores.

Conforme a lo establecido en el Art. 58 de la Ley 5.810/2017 y la Resolucion BVA N°
1.013/11 de fecha 25/11/2011, el Directorio de Atlantic tiene la facultad de incluiren las
Rescate Anticipado caracteristicas de una o més series del Programa de Emisién Global, la posibilidad de
realizar rescates anticipados, parciales o totales de los titulos de deuda emitidos en las
series afectadas, en una fecha a ser determinada por el Directorio.

Representante de Obligacionistas Investor Casa de Bolsa S.A.

Destino de Fondos

Agente Organizador e Intermediario Colocador | Investor Casa de Bolsa S.A.

Programa de Emision Global PEG G3: Monto autorizado Gs. 17.500.000.000.-
Registrado segun Certificado de Registro de la CNV N° 85_14102020 de fecha 14/10/2020.
Registrado segun Resolucion de la BVPASA N° 2136/20 de fecha 20/10/2020.
Fecha Serie Emitido Gs. Colocado Gs. Pagado Gs. Tasaanual FechaVto. Plazo Ahos Vigente Gs.

29-oct-20 5.000.000.000 5.000.000.000 5.000.000.000 9,50% 28-oct-22 -

29-oct-20 5.000.000.000 5.000.000.000 5.000.000.000 11,50% 25-oct-24 -

29-oct-20 7.500.000.000 7.500.000.000 1.500.000.000 14,00% 22-oct-27 6.000.000.000

17.500.000.000 17.500.000.000 11.500.000.000 6.000.000.000

El Programa de Emision Global G3 de Atlantic S.A.E. fue aprobado mediante el Acta de Directorio N.° 292, de fecha
19/08/2020, y autorizado por el Certificado de Registro CNV N.° 85_14102020, de fecha 14/10/2020, asi como por la Bolsa de
Valores y Productos de Asuncién S.A., segun Resolucién BVPASA N.° 2136/20, de fecha 20/10/2020. EIl monto mdximo
establecido para dicho programa asciende a G. 17.500 millones, con cortes minimos de G. 1 millén y plazos de vencimiento
que oscilan entre 365 y 2.600 dias.

El programa cuenta con garantia comun a sola firma, y los pagos de capital e intereses se determinan en los prospectos
complementarios de cada serie. Los bonos poseen la opcidn de rescate anticipado, conforme a lo dispuesto en la Ley N.°
5810/17 y en la Resolucion BVPASA N.° 1013/11. Como agente organizador, intermediario, colocador y representante del
obligacionista fue designado Inversor Casa de Bolsa S.A. Los fondos obfenidos se destinaron principalmente a capital
operativo para la compra de mercaderias y al financiamiento de clientes distribuidores.

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL G3 ATLANTIC S.A.E.
-10 -



SOLVENTA &
RISKMETRICA

CALIFICADORA DE RIESGOS

INFORME DE CALIFICACION CORTE JUNIO/2025

El programa fue emitido y colocado en su totalidad a través de tres series: la primera y la segunda por G. 5.000 millones
cada una, y la tercera por G. 7.500 millones, con tasas de interés que oscilaron entre 9,5% vy 14% y plazos de vencimiento de
entfre 2 y 7 anos. Al cierre de Jun25, la entidad ha amortizado G. 11.500 millones, quedando un saldo vigente de G. 6.000
millones. Este saldo pendiente representa el 31,4% del total emitido, lo que evidencia que la mayor parte del programa ya
fue honrado.

ANTECENTES DE EMISIONES ANTERIORES

PROGRAMAS DE EMISION GLOBAL EMITIDOS

Ano de Emision Monto Emitido Monto Colocado Amortizado Vigente
2013 PEG G1 Gs. 11.000.000.000 11.000.000.000 11.000.000.000 0
2015 PEG G2 Gs. 11.000.000.000 11.000.000.000 11.000.000.000 0
2020 PEG G3 Gs. 17.500.000.000 17.500.000.000 11.500.000.000 6.000.000.000

39.500.000.000

39.500.000.000

33.500.000.000

6.000.000.000

Atlantic S.A.E. fue inscripta como sociedad emisora en 1995, segun Resolucion
de la CNV N° 176/95 y en la Bolsa de Valores de Asuncién S.A., conforme a la
Resolucidon BVPASA N° 85/95. Desde entonces, la compania ha sido un actor
activo en el mercado de capitales, iniciando con la emisién de cuatro series de
bonos bajo el sistema fradicional entre 2005 y 2010.

VENCIMIENTOS ANUALES BONOS VIGENTES

7500 5.000 5.000 6.000

5.000 4.000

2.500 2.500 2.500
Posteriormente, bajo el Sistema Electrénico de Negociacién (SEN), emitid y
colocd los Programas de Emisién Global G1 y G2, con montos méximos de Gs.
11.000 millones cada uno. En 2020, lanzd el PEG G3, por un total de GS. 17.500
millones distribuidos en tres series. Cabe destacar que los bonos emitidos bajo el
sistema tradicional, asi como los programas G1 y G2 en el SEN, ya fueron
cancelados en su totalidad, o que demuestra una trayectoria de cumplimiento
adecuado en sus compromisos financieros.

2.500 2.000

5.000
5.000

2.500
2.500
2.500

2022 2024 2025 2026 2027
G3 —&— Total

El PEG G3 se estructurd en tres series, cuyos prospectos adicionales establecieron pagos de capital variables, debido a que
la empresa distribuyd la amortizacién a lo largo de la vigencia de cada serie. Actualmente, las series 1 y 2 ya fueron
canceladas, mienfras que la serie 3 se encuentra vigente.

Para esta Ultima, la firma establecié un calendario de vencimientos entre 2025 y 2027, previendo pagos anuales de G. 2.500
millones que totalizan G. 7.500 millones. A Ago25, la empresa ha realizado amortizaciones de capital por G. 1.500 millones,
quedando un saldo pendiente de G. 6.000 millones. Este nivel de amortizacion parcial refleja un avance moderado en el
cumplimiento del calendario previsto, aunque genera una mayor concentracién de pagos hacia los préximos ejercicios
(2026 y 2027).

ATLANTIC S.A.E.
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CUADRO COMPARATIVO DEL BALANCE Y ESTADO DE RESULTADQOS JuN25

BALANCE GENERAL
ACTIVO
Activo Corriente

Disponibilidades
Inversiones temporales
Créditos Netos CP
Inventario
Otros activos corrientes
Activo no corriente
Bienes de uso
Otros activos no corrientes
PASIVO
Pasivo corriente
Deuda comercial
Deuda bursatil
Deuda con terceros
Otras deudas
Pasivo no corriente
Deuda bursatil LP
Deuda con terceros LP
PATRIMONIO NETO
Capital

Reservas

Resultado del Ejercicio

ESTADO DE RESULTADOS
Ventas
Costos

Utilidad bruta
Gastos de Ventas

Gastos Administrativos

Utilidad operacional (EBITDA)

Previsiones

Depreciaciones y amortizaciones

Utilidad operacional neta (EBIT)
Gastos financieros
Utilidad ordinaria

Resultados no operativos

Utilidad antes de impuestos

Impuesto a la renta

Utilidad del ejercicio

En millones de guaranies
jun-21

202.855
143.698
5.345
12.000
40.082
83.045
3.226
59.157
57.803
1.354
64.114
50.614
29.856
2.500
0
18.258
13.500
13.500
0
138.739
89.040
39.592
10.107
jun-21
122.513
-91.848
30.665
-11.059
-9.126

jun-22

229.098
157.488
3.898
3.540
47.389
96.711
5.950
71.610
70.772

41.693
30.693
24.233
2.505
0
3.955
11.000
11.000
0
187.404
147.398
31.611
8.395
jun-22
123.118
-95.419
27.699
-12.370
-6.144

jun-23

249.738
171.163
4.159
16.975
38.623
103.643
7.763
78.575
78.186

49.042
40.542
35.068
2.508
0
2.966
8.500
8.500
0
200.695
147.398
46.927
6.370
jun-23
123.994
-97.813
26.181
-8.191
-10.370

jun-24

256.032
178.846
5.069
7.188
57.447
103.308
5.834
77.186
75.892
1.294
58.308
46.126
36.404
2.513
2.558
4.651
12.182
6.000
6.182
197.726
159.829
32.843
5.054

147.829
-118.630
29.199
-14.358
-6.037

jun-25

280.351
205.151
4.188
175
65.061
128.283
7.444
75.200
74.235

69.332
62.192
52.153
2.512
2.570
4.957
7.140
3.500
3.640
211.018
169.352
33.346
8.320

178.722
-142.888
35.834
-18.210
-7.106

-1.889
8.629
-836
7.793

Var%

9,50%
14,71%
-17,38%
-97,57%
13,25%
24,18%
27,60%
-2,57%
-2,18%
-25,43%
18,91%
34,83%
43,26%
-0,04%
0,47%
6,58%
-41,39%
-41,67%
-41,12%
6,72%
5,96%
1,53%
64,62%

20,90%
20,45%
22,72%
26,83%
17,71%
19,47%

-100,00%

0,37%

25,13%

-25,36%

34,92%

1.629 27050,00%

9.422

62,95%

-1.102 51,37%

8.320

64,62%

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL G3
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CORTE JUNIO/2025

PRINCIPALES RATIOS FINANCIEROS DE LA EMPRESA JUN25

INDICADOR

CARTERA Y MOROSIDAD

En millones de guaranies y veces

Cartera Bruta

Cartera Vencida

Previsién de Cartera

Cobertura de previsiones
Morosidad

Morosidad respecto al patrimonio
Cartera/Activo

Ventas/Cartera

Liquidez Corriente

Prueba Acida

Ratio de Efectividad

indice de capital de trabajo

Dependencia de Inventario

Deuda Financiera/Activo
GESTION

Rotacidn de cartera

Rotacidn de Inventario

Periodo Promedio de Cobro

Periodo Promedio de Pago

Ciclo operacional

Apalancamiento Operativo

Ventas/Activo

Solvencia
Endeudamiento
Cobertura de las Obligaciones
Apalancamiento
Apalancamiento financiero
Cobertura de Gastos Financieros
Deuda/EBITDA
Deuda/Ventas

RENTABILIDAD
ROA
ROE
Margen Bruto
Margen Operacional
Margen Neto
Eficiencia Operativa
Costo de Mercaderias/Ventas
Costo Operacional/Ventas
Costo Operacional/Utilidad Bruta
Gastos Admin/Utilidad Bruta

LIQUIDEZ

ENDEUDAMIENTO

40.441 49.183 39.685 58.456 65.928 12,78%
1.541 1.177 530 555 564 1,62%
359 1.794 1.062 1.009 867 -14,07%
23,30% 152,42% 200,38% 181,80% 153,72% -15,44%
3,81% 2,39% 1,34% 0,95% 0,86% -9,90%
1,11% 0,63% 0,26% 0,28% 0,27% -4,78%
19,76% 20,69% 15,47% 22,44% 23,21% 3,43%
6,11 5,20 6,42 5,15 5,49 6,75%
e
2,84 5,13 4,22 3,88 3,30 -14,92%
1,20 1,98 1,67 1,64 1,24 -24,53%
34,27% 24,23% 52,13% 26,57% 7,02% -73,60%
45,89% 55,35% 52,30% 51,84% 50,99% -1,63%
-8,20% -24,95% -18,54% -22,82% -5,64% -75,30%
7,89% 5,89% 4,41% 6,74% 4,36% -35,31%
e
6,18 5,49 5,58 6,03 5,75 -4,61%
2,49 2,12 1,95 2,29 2,47 7,63%
59 66 65 61 64 4,83%
59 46 65 55 66 18,94%
206 238 252 220 21 -3,81%
3,13 3,31 4,19 4,23 4,15 -1,92%
120,79% 107,48% 99,30% 115,48% 127,50% 10,41%
e
68,39% 81,80% 80,36% 77,23% 75,27% -2,54%
31,61% 18,20% 19,64% 22,77% 24,73% 8,59%
41,41% 59,85% 37,59% 38,17% 33,82% -11,39%
0,46 0,22 0,24 0,29 0,33 11,42%
1,26 1,07 1,07 1,54 1,22 -21,21%
10,26 10,10 9,76 7,86 12,58 60,05%
3,06 2,27 3,22 3,31 3,30 -0,47%
0,26 0,17 0,20 0,20 0,19 -1,65%
e
9,96% 7,33% 5,10% 3,95% 5,94% 50,34%
15,71% 9,38% 6,56% 5,25% 8,21% 56,48%
25,03% 22,50% 21,11% 19,75% 20,05% 1,51%
8,55% 7,46% 6,15% 5,96% 5,89% -1,18%
8,25% 6,82% 5,14% 3,42% 4,66% 36,17%
34,18% 33,16% 29,11% 30,15% 29,35% -2,65%
74,97% 77,50% 78,89% 80,25% 79,95% -0,37%
16,48% 15,04% 14,97% 13,80% 14,17% 2,67%
65,82% 66,84% 70,89% 69,85% 70,65% 1,14%
29,76% 22,18% 39,61% 20,68% 19,83% -4,09%
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CUADRO COMPARATIVO DEL BALANCE Y ESTADO DE RESULTADQOS Dic24

BALANCE GENERAL
ACTIVO
Activo Corriente

Disponibilidades
Inversiones temporales
Créditos Netos CP
Inventario
Otros activos corrientes
Activo no corriente
Bienes de uso
Otros activos no corrientes
Pasivo corriente
Deuda comercial
Deuda bancaria
Deuda bursatil
Deuda con terceros
Otras deudas
Pasivo no corriente
Deuda burséatil LP
Deuda con terceros LP
PATRIMONIO NETO
Capital
Reservas
Resultado del Ejercicio
ESTADO DE RESULTADOS
Ventas
Costos
Utilidad bruta
Gastos de Ventas
Gastos Administrativos

Utilidad operacional (EBITDA)

Previsiones

Depreciaciones y amortizaciones
Utilidad operacional neta (EBIT)
Gastos financieros
Utilidad ordinaria
Resultados no operativos

Utilidad antes de impuestos

Impuesto a la renta

Utilidad del ejercicio

En millones de guaranies

dic-20 dic-21
188.921 229.147
136.790 174.508
4.316 3.141
11.124 14.575
39.696 56.503
77.294 96.889
4.360 3.400
52.131 54.639
50.569 53.830
1.562 809
60.289 50.139
45.289 37.639
27.232 28.542
1.704 0
2.506 2.510
0 0
13.847 6.587
15.000 12.500
15.000 12.500
0 0
128.632 179.009
89.040 89.040
28.542 39.592
11.050 50.377
221.427 251.416
-173.618 -193.937
47.809 57.479
-22.864 -25.554
-12.919 -16.688
12.026 15.237
0 -1.482
-1.157 0

10.869 13.755
-657 -1.988
10.212 11.767
2.410 42.665
12.622 54.432
-1.572 -4.055
11.050 50.377

dic-22

240.989
163.201
3.846
12.962
38.638
99.521
8.234
77.788
77.281
507
46.664
36.664
28.148
0

2.513

0

6.003
10.000
10.000
0
194.325
147.398
31.611
15.316

253.128
-193.641
59.487
-25.555
-14.451
19.481
-78
-2.053
17.350
-1.761
15.589
1.959
17.548
-2.232
15.316

dic-23 dic-24 Var%
247.217 261.863 5,92%
169.091 185.444 9,67%
3.497 4.735 35,40%
4.404 320 | -92,73%
47.801 62.022 29,75%
108.502 113.919 4,99%
4.887 4.448 -8,98%
78.126 76.419 -2,18%
76.682 75.274 -1,84%
1.444 1.145| -20,71%
54.545 59.165 8,47%
39.509 49.177 24,47%
30.853 41.949 35,96%
0 0 n/a
2.514 2.517 0,12%
2.584 2.602 0,70%
3.558 2.109| -40,73%
15.036 9.988| -33,57%
7.500 5.000 | -33,33%
7.536 4.988| -33,81%
192.672 202.697 5,20%
150.949 159.829 5,88%
32.376 32.843 1,44%
9.347 10.025 7,25%

dic-23

265.941 324.866 22,16%
-210.951 -261.584 24,00%
54.990 63.282 15,08%
-23.917 -32.882 37,48%
-15.905 -13.166 | -17,22%
15.168 17.234 13,62%
0 0 n/a
-3.130 -3.755 19,97%

12.038 13.479 11,97%

-1.602 -2.095 30,77%

10.436 11.384 9,08%

528 340 -35,61%

10.964 11.724 6,93%

-1.617 -1.699 5,07%

9.347 10.025 7,25%

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL G3

ATLANTIC S.ALE.
- 14 -



SOLVENTA &
RISKMETRICA

CALIFICADORA DE RIESGOS

INFORME DE CALIFICACION

CORTE JUNIO/2025

PRINCIPALES RATIOS FINANCIEROS DE LA EMPRESA Dic24

En millones de guaranies y veces

INDICADOR dic-21

CARTERA Y MOROSIDAD
Cartera Bruta 40.055 58.294 39.659 48.784 63.001 29,14%
Cartera Vencida 1.743 1.227 594 602 504 -16,28%
Previsién de Cartera 359 1.791 1.021 983 979 -0,41%
Cobertura de previsiones 20,60% 145,97% 171,89% 163,29% 194,25% 18,96%
Morosidad 4,35% 2,10% 1,50% 1,23% 0,80% -35,17%
Morosidad respecto al patrimonio 1,36% 0,69% 0,31% 0,31% 0,25% -20,42%
Cartera/Activo 21,01% 24,66% 16,03% 19,34% 23,68% 22,49%
Ventas/Cartera 5,58 4,45 6,55 5,56 5,24 -5,85%

LIQUIDEZ
Liquidez Corriente 3,02 4,64 4,45 4,28 3,77 -11,89%
Prueba Acida 131,37% 206,22% 173,69% 153,35% 145,44% -5,16%
Ratio de Efectividad 34,09% 47,07% 45,84% 20,00% 10,28% -48,60%
indice de capital de trabajo 48,43% 59,73% 52,51% 52,42% 52,04% -0,72%
Dependencia de Inventario -12,74% -37,75% -18,87% -14,92% -15,71% 5,29%
Deuda Financiera/Activo 10,17% 6,55% 5,19% 8,14% 5,77% -29,16%

GESTION
Rotacidn de cartera 5,44 5,11 5,17 6,01 5,81 -3,35%
Rotacion de Inventario 2,32 2,23 1,97 2,03 2,35 15,98%
Periodo Promedio de Cobro 67 71 71 61 63 3,47%
Periodo Promedio de Pago 56 53 52 53 58 9,65%
Ciclo operacional 224 235 256 241 218 -9,43%
Apalancamiento Operativo 4,40 4,18 3,43 4,57 4,69 2,78%
Ventas/Activo 117,21% 109,72% 105,04% 107,57% 124,06% 15,32%
Solvencia 68,09% 78,12% 80,64% 77,94% 77,41% -0,68%
Endeudamiento 31,91% 21,88% 19,36% 22,06% 22,59% 2,40%
Cobertura de las Obligaciones 26,55% 40,48% 53,13% 38,39% 35,04% -8,72%
Apalancamiento 0,47 0,28 0,24 0,28 0,29 3,11%
Apalancamiento financiero 1,26 0,32 1,23 1,41 1,49 5,43%
Cobertura de Gastos Financieros 18,30 7,66 11,06 9,47 8,23 -13,12%
Deuda/EBITDA 5,01 3,29 2,40 3,60 3,43 -4,53%
Deuda/Ventas 0,27 0,20 0,18 0,21 0,18 -11,20%

RENTABILIDAD
ROA 5,85% 21,98% 6,36% 3,78% 3,83% 1,25%
ROE 9,40% 39,16% 8,56% 5,10% 5,20% 2,05%
Margen Bruto 21,59% 22,86% 23,50% 20,68% 19,48% -5,79%
Margen Operacional 5,43% 6,06% 7,70% 5,70% 5,30% -6,99%
Margen Neto 4,99% 20,04% 6,05% 3,51% 3,09% -12,20%
Eficiencia Operativa 25,15% 26,51% 32,75% 27,58% 27,23% -1,27%
Costo de Mercaderias/Ventas 78,41% 77,14% 76,50% 79,32% 80,52% 1,51%
Costo Operacional/Ventas 16,16% 16,80% 15,80% 14,97% 14,17% -5,34%
Costo Operacional/Utilidad Bruta 74,85% 73,49% 67,25% 72,42% 72,77% 0,48%
Gastos Admin/Utilidad Bruta 27,02% 29,03% 24,29% 28,92% 20,81% -28,07%
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ANEXO

NOTA: El informe fue preparado con base en los estados contables anuales de los periodos de Diciembre del 2020 al 2024 y
los cortes trimestrales de junio del 2021 al 2025, asi como el flujo de caja proyectado actualizado por la compania para los
siguientes anos. Estas informaciones han permitido el andlisis de la trayectoria de los indicadores cuantitativos, sumado a la
evaluacion de los antecedentes e informaciones complementarias relacionadas a la gestién de la firma, las cuales han sido
consideradas como representativas y suficientes dentro del proceso de calificacién.

La calificaciéon del Programa de Emision Global G3 de ATLANTIC S.A.E. se ha sometido al proceso de calificacion en
cumplimiento a los requisitos del marco normativo, y en virtud de lo que establece la Ley N.° 3.899/09 y de la Resolucién
CNV CG N° 35/23 de la Superintendencia de Valores, asi como a los procedimientos normales de calificacion.

INFORMACION RESUMIDA EMPLEADA EN EL PROCESO DE CALIFICACION:
1. Estados financieros y contables para los periodos anuales de Diciembre del 2020 al 2024.
Estados financieros y contables para los periodos semestrales de Junio del 2021 a 2025.
Composicidn y plazos de vencimiento de la cartera de créditos.

Politica comercial y esquema de financiamiento a clientes.

2

3

4

5. Politicas y procedimientos de créditos y cobranzas.

6 Detalles de composicion y evolucién de inventarios.

7 Estructura de financiamiento, detalles de sus pasivos.

8 Composicidn y participacién accionaria de la emisora, vinculacién con otras empresas.
9 Composicidn de Directorio y andilisis de la propiedad.

10. Antecedentes de la empresa e informaciones generales de las operaciones.

1. Flujo de caja proyectado, con sus respectivos escenarios y supuestos.

12. Prospectos del Programa de Emisién Global G3.
LOS PROCEDIMIENTOS SE REFIEREN AL ANALISIS Y EVALUACION DE:

1. Los estados contables y financieros histéricos con el propdsito de evaluar la capacidad de pago de la emisora
de sus compromisos en tiempo y forma.

2. La cartera de créditos y calidad de activos para medir la gestién crediticia (morosidad vy siniestralidad de
cartera).

3. Estructura del pasivo, para determinar la situacién de los compromisos y caracteristicas de fondeo.

4, Gestidn administrativa y aspectos cualitativos que reflejen la idoneidad de su desempeno, asi como de la
proyeccién de sus planes de negocios.

5. Flujo de caja proyectado coincidente con el tiempo de emision, a fin de evaluar la calidad de los supuestos y
el escenario previsto para los proximos anos.

6. Desempeno histérico de la emisora respecto a temas comerciales, financieros y bursdtiles.

7. Entorno econdmico y del segmento de mercado.

8. Caracteristicas y estructuracion de la emision de bonos bajo el PEG G3.
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La emisiéon de la calificacion del Programa de Emisidon Global PEG G3 de ATLANTIC S.A.E. se realiza conforme a lo dispuesto
enla Ley N° 3.899/09 y Resolucién CNV CG N° 35/23.

Fecha de cadlificacion: 3 de Setiembre de 2025.

Fecha de Publicacién: 4 de Setiembre de 2025.

Corte de Cadlificacién: 30 de Junio de 2025

Cdlificadora:  Solventa&Riskmétrica S.A. Calificadora de Riesgos
Edificio Atrium 3er. Piso| Dr. Francisco Morra esq. Guido Spano |

Tel.: (+595 21) 660 439 (+595 21) 661 209 | E-mail: info@syr.com.py

CALIFICACION LOCAL

ATLANTIC S.A.E. CATEGORIA TENDENCIA

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL G3 Estable

AA: Corresponde a aquellos instrumentos que cuentan con una muy alta capacidad de pago del capital e intereses en
los términos y plazos pactados, la cual no se veria afectada en forma significativa ante posibles cambios en el emisor,
en la industria a que pertenece o en la economia

NOTA: “La calificacion de riesgo no constituye una sugerencia o recomendacion para comprar, vender, mantener un
determinado valor o realizar una inversion, ni un aval o garantia de una inversion y su emisor”.

Las categorias y sus significados se encuentran en concordancia con lo establecido en la Resolucién CNV CG N° 35/23 de
la Superintendencia de Valores, disponibles en nuestra pdgina web en internet.

La metodologia y los procedimientos de cdlificacién de riesgo se encuenfran establecidos en los manuales de
Solventa&Riskmétrica S.A. Calificadora de Riesgos, disponibles en nuestra pdgina web.

Esta calificacion de riesgos no es una medida exacta sobre la probabilidad de incumplimiento de deudas, ya que no se
garantiza la calidad crediticia del deudor.

Solventa&Riskmétrica S.A. incorpora en sus procedimientos el uso de signos (+/-), entre las escalas de calificacion AA 'y B. El
fundamento para la asignacion del signo a la calificacién final de la Solvencia estd incorporado en el andlisis global del
riesgo, advirtiéndose una posicidn relativa de menor (+) o mayor (-) riesgo dentro de cada categoria, en virtud de su
exposiciéon a los distintos factores y de conformidad con metodologias de calificacion de riesgo.

La calificacién no constituye una auditoria externa, ni un proceso de debida diligencia, y se basd exclusivamente en
informacién pUblica y en la provisién de datos por parte de ATLANTIC S.A.E., por lo cual SOLVENTA&RISKMETRICA no garantiza
la veracidad de dichos datos ni se hace responsable por errores u omisiones que los mismos pudieran contener. Asimismo,
estd basada en los Estados Econdmicos, Patrimoniales y Financieros al 31 de Diciembre de 2024, auditados por la firma Marti
y Asociados, y en los Estados Econdmicos, Patrimoniales y Financieros al 30 de Junio de 2025, provistos por la empresa.

Mds informacidn sobre esta calificacién en:

WWW.SYr.com.py

Cdlificacién aprobada por: Informe elaborado por:
Comité de Calificacién Econ. Fernando Morinigo
Solventa & Riskmétrica S.A. Analista de Riesgos
fmorinigo@syr.com.py

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL G3 ATLANTIC S.A.E.
17 -


mailto:info@syr.com.py
http://www.syr.com.py/
mailto:fmorinigo@syr.com.py

