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pago del capital e intereses en los términos y plazos pactados, pero ésta es susceptible
de debilitarse ante posibles cambios en el emisor, en la industria a que pertenece o en la
economia.

FUNDAMENTOS DE LA CALIFICACION

Solventa & Riskmétrica mantiene la calificacion de pyBBB+ con tendencia
Estable para el Programa de Emisién Global PEG G2 de Biotec del Paraguay S.A.
con fecha de corte al 31 de Diciembre de 2024 fundamentada en el
mejoramiento de su nivel de solvencia patrimonial, a través de la disminucion
de su deuda bursdtil, ademds en el continuo aumento de sus negocios en los
segmentos donde opera, con razonables niveles relativos de liquidez corriente y
cobertura de sus obligaciones de corto plazo, sumado a la implementacion de
mejoras internas cualitativas.

En contrapartida, la calificacién incorpora los riesgos asociados al aumento del
apalancamiento financiero y de los costos de financiamiento, lo que sumado a
los menores niveles de ventas netas y a los relativos elevados niveles de gastos
operativos, han incidido en la disminucién de los niveles de rentabilidad.
Asimismo, considera los elevados indicadores de morosidad, producto de la alta
concentracién de su cartera de créditos en dos instituciones puUblicas y de los
retrasos en la cadena de pagos del Estado Paraguayo.

El pasivo total de la empresa ha disminuido 7,90%, desde Gs. 139.082 millones en
Dic23 hasta Gs. 128.094 millones en Dic24, derivado de los menores niveles de
deuda bursdtil, que bajd 8,86% hasta Gs. 72.073 millones, asi como de otras
deudas, frente ala leve reduccion del patrimonio neto hasta Gs. 55.030 millones.
Esto generd una reduccién del indicador de endeudamiento de 2,47 en Dic23
a 2,33 en Dic24, siendo acompanado por adecuados ratfios relativos de
cobertura de obligaciones y de gastos financieros de 61,82% y 2,46 veces,
respectivamente, aungue el ratio de apalancamiento financiero aumentd de
6,69 a 8,33 veces, asi como la deuda/venta hasta 1,43 veces.

Los activos han presentado una reduccion de 6,32%, hasta Gs. 183.124 millones
en Dic24, debido a los menores niveles de recursos liquidos, cartera neta de
créditos, anticipos a proveedores del exterior y la desafectacién de equipos de
laboratorios depreciados. Esto fue acompanado por una disminucion de 14,63%
de los créditos vencidos, de Gs. 58.625 millones en Dic23 a Gs. 50.047 millones en
Dic24, asi como de la morosidad de la cartera desde 65,36% hasta 60,18%, y de
la cartera vencida respecto al patrimonio neto a 90,24%, aunque se mantiene
aun muy elevados respecto a empresas similares, ademds de considerar que la
cartera no cuenta con una cobertura de previsiones.

La mayor disminucion del activo corriente con respecto a las deudas de corto
plazo generd una reduccion de la liquidez corriente y de la prueba dcida hasta
2,51y 1,73 veces, respectivamente, en Dic24, asi como una leve disminucién del
indice de capital de trabajo de 46,11% a 44,87%, aungue se mantienen
favorables respecto a empresas similares. Sin embargo, la empresa mantiene un
bajo ratio de efectividad, que bajo de 6,46% en Dic23 a 3,51% en Dic24

En cuanto al desempeno operativo, si bien las facturaciones crecieron en 2024,
la disminucion de las ventas netas en 9,39% hasta Gs. 89.514 millones, con las

mayores emisiones de notas de crédito, generd una menor utilidad operacional (Ebitda) de Gs. 33.721 millones en Dic24. Si

bien esto ha sido acompanado por una

disminucién de los gastos administrativos, los gastos financieros crecieron 5,54%

hasta Gs. 13.701 millones. Finalmente, la utilidad del ejercicio se redujo 36,12% hasta Gs. 8.805 millones en Dic24, asi como la
rentabilidad del patrimonio (ROE) de 32,35% en Dic23 a 19,05% en Dic24.

TENDENCIA

La tendencia Estable refleja las razonables
expectativas sobre la situaciéon general de
la empresa, considerando el continuo
crecimiento de sus negocios y la mejora de
la solvencia, aunque con menores
resultados y mdrgenes de utilidad, y el
aumento del apalancamiento financiero y
la elevada morosidad de la cartera.

FORTALEZAS RIESGOS |

e Elevados niveles de morosidad con
concenfracion de su cartera en
instituciones estatales.

e Mejora de la solvencia patrimonial por
menores deudas financieras.
e Razonable posicidn  de liquidez vy

cobertura de obligaciones corrientes.

e Continua expansion de sus operaciones
comerciales y niveles de facturacién en
los sectores donde operan.

¢ Aumento del apalancamiento financiero
y de los gastos financieros.

e Menores ingresos netos, asi como de los
mdrgenes de utilidad y rentabilidad.
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La economia del pais se ha comportado de manera muy variable durante los
Ultimos 10 aios. El periodo 2013-2015 se caracterizd por una fase de confraccion
econdmica, seguida por una expansién en el periodo 2016-2017. Sin embargo,
en el periodo 2018-2020, la economia experimentd una marcada
desaceleracién, reflejada en una tendencia negativa que se agudizé en el afo
2020 por la pandemia del Covid-19, con registro de bajas tasas histéricas de
crecimiento en todos los sectores de la economia.

En el ano 2020, los sectores de las exportaciones y la industria registraron caidas
del -9,0% vy -1,3%, respectivamente. Sin embargo, los mds afectados por la
pandemia de Covid-19 fueron el comercio y los servicios, con descensos
histéricos del -8,1% vy -3,1%. Como resultado, el PIB alcanzd un minimo histérico
de -0,8 %. A pesar de la contraccién econdmica general, la agricultura vy el
sector de la construccidon mostraron un desempeno positivo, con altas tasas de
crecimiento del 9,0 % y 10,5 %, respectivamente. En el caso de la construccién,
este crecimiento fue impulsado por el mayor dinamismo en la ejecucién de
obras publicas.

La contraccidon del periodo 2018-2020, ha generado también una reduccién de
los sectores que gastan en la economia. Los sectores del PIB por tipo de gasto
han registrado tasas negativas minimas en el 2020 de -3,6% en consumo, 4,9%
en la formacion bruta de capital y -15,0% en importaciones. Sin embargo, en el
2021, la economia experimentd una recuperacion significativa, impulsada por
la reactivacién de la actividad productiva. Este repunte fue reflejado a través
del desempeno positivo de sectores como el comercio, servicios, importaciones
y construccién, que registraron tasas de crecimiento del 14,3%, 6,5%, 23,1% y
12,8%, respectivamente, lo que contribuyd a la expansién del PIB en 4,0%.

En contraste, sector agroexportador registré una disminucién en el 2021, con
una tasa negativa del sector agricola de -18,2% y una baja tasa del sector
exportador de 2,1%. La agricultura registrd disminuciones en todos los trimestres
del afo 2021, como resultado de la fuerte sequia que impactd severamente a
la produccién de soja y sus derivados, con pérdidas del 50%. Estos malos
resulfados continuaron en el 2022, con un crecimiento del PIB de solo 0,2%,
condicionado por la situacidén econdmica del sector agroexportador, con tasas
negativas de -12,5% y -1,6% para la agricultura y las exportaciones,
respectivamente.

Las cifras correspondientes al 2023 muestran un repunte de la economia con
una expansién de 5,0% del PIB, impulsado por la importante recuperacion de
los sectores agricola y exportador, con tasas de crecimiento de 23,4% y 35.04%
respectivamente, asi como el sector agua y electricidad que aumentd 15,5%,
siendo una tasa histéricamente alta.

Segun los datos preliminares del BCP, el PIB registré un crecimiento interanual
de 3,6% en el Ultimo trimestre de 2024, acumulando una expansién del 4,2%
durante todo el ano. Este resultado se explica principalmente por el crecimiento
del sector servicios en 4,8%, la construccién en 5,3% y la manufactura en 4,4%.
No obstante, este desempeno favorable ha sido atenuado por la contraccion
de 6,2% del sector de electricidad y agua, explicado por el menor caudal
hidrico del Rio Parand que afectd la produccidén energética, asi como por la
caida del sector exportador en 2%, debido a las menores exportaciones de
bienes como soja, maquinarias, aceites, harinas y electricidad.

En este contexto econdmico de fluctuaciones ciclicas, las importaciones de
sustancias quimicas aumentaron un 6,80% desde US$ 1.486 millones en 2023
hasta US$ 1.587 millones en 2024 y US$ 229 millones en Mar25. Por otfro lado, las
importaciones de productos quimicos, que habian mostrado una tendencia
creciente desde 2018, disminuyeron levemente en el periodo actual, de US$ 493
millones en 2023 a US$ 481 millones en 2024, registrando a su vez US$ 124 millones
en Mar25.

En este contexto, el Estimador de Confianza de Negocios (ECN) del rubro
quimico-farmacéutico ha presentado una tendencia creciente desde 2020,
cuando registré una cifra promedio anual de 127 y que aumentd
posteriormente en un promedio del 10,05%. Especificamente, se incrementd un
11,39%, desde un promedio de 167 en 2023 hasta 186 en 2024, tendencia
mantenida durante los dos primeros meses de 2025.
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PERFIL DE NEGOCIOS

ACTIVIDAD COMERCIAL Y POSICIONAMIENTO

Empresa proveedora de equipos e insumos de laboratorios de importantes marcas, con una larga trayectoria
en el mercado y buen posicionamiento en los sectores publicos y privados

Biotec del Paraguay S.A. se constituyd en septiembre de 1994, iniciando sus actividades como importadora vy
comercializadora de reactivos de uso in vitro para andlisis clinicos. Posteriormente, en el aino 2000, amplid su oferta al sector
de equipos auto analizadores y de soporte para laboratorios. Actualmente, su actividad principal radica en la importacién,
distribucion y comercializacion de reactivos, insumos, materiales para andlisis clinicos y equipos de laboratorios, sirviendo
tanto a hospitales y centros de salud del sector pUblico como privado. Ademds, la empresa ofrece la prestacion de servicios
en asesorias y capacitaciones para el uso de reactivos y analizadores, asi como la implementaciéon y mantenimiento de
sistemas informdticos para la gestiéon de resultados laboratoriales.

Con mds de treinta afos de vigencia en el mercado de proveedores de equipos de laboratorios, se ha consolidado como
una empresa con importante trayectoria y experiencia dentro de la competitiva industria de insumos y reactivos médicos.
Este mercado, de hecho, cuenta con una razonable presencia de empresas privadas especializadas en servicios integrales
de andlisis y equipos clinicos. Dentro de las marcas de equipos de laboratorios que la empresa comercializa, se destacan
reconocidas firmas infernacionales como Wiener Lab, Mindray, Diasorin, Certest y Biobase, entre otras. Estas marcas son
empleadas en diversas lineas de negocios, incluyendo bioguimica, equipos biomédicos, hematologia, inmunologia,
microbiologia, diagndstico molecular e incluso en medicina veterinaria.

Actualmente, concentra todas sus operaciones en una casa matriz ubicada en la ciudad de Asuncién, la cual, ademds de
ser una oficina corporativa, se constituye en su principal centro de distribucidn, logistica y almacenaje, desde donde parten
los envios a las distintas ciudades del pais. Asimismo, cuenta con dos sedes mds, ubicadas en las ciudades de Ciudad del
Este y Encarnacién, donde ambas sucursales poseen sus propios equipos técnicos de andlisis y ventas en el mercado. Es
importante sefalar que, en el ejercicio 2024, un hito destacado fue la apertura total de la nueva sucursal en la ciudad de
Encarnacién, lo que representd un avance significativo en la descentralizacidén operativa y en la ampliacion de la cobertura
del mercado del sur del pais. Cabe mencionar que Biotec no registra inversiones en otras empresas.

En cuanto a las ventas netas, podemos comprobar que al cierre del gjercicio

VENTAS POR TIPO DE CARTERA - DIC24

Sector
Publico
64,36%

Sector
Privado

2024, la principal linea de negocios de la empresa se enfoca en el sector publico
con una participacién del 64,36% hasta Gs. 57.607 millones, concentradas
principalmente en licitaciones con el Ministerio de Salud PUblica y el IPS, mientras
que la cartera del sector privado registré una participacién del 35,64% hasta Gs.
31.897 millones en Dic24. Al igual que en periodos anteriores, las ventas en el
sector publico conllevan riesgos presupuestarios por cambios regulatorios o

35,64%

retrasos en la cadena de pago del Estado. Sin embargo, al enfocarse
principalmente en el sector de la salud, no existen sustitutos inmediatos para los
productos e insumos que comercializa la firma, ya que el sector demanda
articulos que cumplen con ciertas caracteristicas.

Conrespecto alas modalidades de las facturaciones, el 92,84% de las ventas se
redlizaron a crédito, hasta un valor de Gs. 127.374 millones, mientras que las
ventas al contado tuvieron una participacién del 7,16% y alcanzaron Gs. 9.822
millones, aunque cabe senalar que las notas de crédito por ascendieron hasta
Gs. 47.631 millones.

INGRESOS POR TIPO DE PRODUCTOS - DIC24

Repuestos
Otros

1,69%

T 1,81%

Equipos

Reactivos 3,42%

84,90% En términos de ingresos, la venta de reactivos representd la principal fuente de

Insumos negocio, con una participacién del 84,90%, hasta alcanzar Gs. 76.036 millones.
817% Le siguieron la venta de insumos con 8,17%, la venta de equipos con una
contribucién del 3,42% vy los repuestos con el 1,69%. Los otros productos han
tenido una participacién del 1,81%, compuestos principalmente por materiales,
servicios y software, entre ofros.

En términos de canales de comercializacién y atencidn, la empresa ha mantenido su politica de segmentacién de clientes
en dos carteras bien diferenciadas, ambas coordinadas desde la Gerencia Comercial. Esta estrategia busca establecer los
canales de venta adecuados, de acuerdo con caracteristicas como el destino y la forma de pago, entre otfros factores. La
primera cartera es la del Area del Sector Publico, que cuenta con una jefatura especializada y cuyos principales clientes
incluyen el Ministerio de Salud Publica, el Instituto de Previsidén Social, y ofros entes gubernamentales, binacionales, ONGs y
fundaciones que trabajan bajo las modalidades establecidas por la Direccidon Nacional de Contrataciones PUblicas (DNCP).
La segunda cartera es la del sector privado, que abarca hospitales y centros de salud privados, e incluso otras empresas
proveedoras de equipos de laboratorios. Al respecto, Biotec del Paraguay S.A. cuenta con clientes que son referentes en
sus respectivos sectores, tales como el Centro de Diagnéstico Internacional S.R.L., INDEX S.A.C.I., Meyer Lab S.A. y Diaz Gill
Medicina Laboratorial S.A., entre otros.
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No obstante, como proveedor del Estado, al cierre del 2024 solo se registraron 5 licitaciones adjudicadas, una cifra menor a
las registradas en el periodo anterior, si bien a la fecha las adjudicaciones se han recuperado ampliamente. Estas
corresponden a llamados para la venta de reactivos e insumos para hospitales generales y equipos € insfrumentos de
laboratorios para facultades de universidades publicas, entre ofros, lo cual se atribuye principalmente a los ciclos
presupuestarios propios de los entes estatales. En tanto, la cartera del sector privado experimentd una caida del 9,7%
respecto a 2023 y acumula un descenso del 45% desde su punto mdximo en 2021, un fendmeno explicado por la alta
competencia en precios, cambios en el comportamiento del mercado y un gjuste natural del portafolio post-pandemia.

Para fortalecer la gestién comercial, la empresa opera a través de diversos canales de venta, siendo el primero de ellos la
Fuerza de ventas directa, dedicada a la cobertura de clientes a nivel nacional por segmento de negocios y opera desde
Asuncion, Ciudad del Este y Encarnacidn; a este le siguen los canales institucionales vy licitaciones, un canal enfocado en la
participacion en licitaciones publicas y privadas, respaldado por un equipo técnico-comercial especializado.

Asimismo, la empresa cuenta con el canal digital, enfocado en la atencién al cliente via correo electrénico, mensajes
corporativos por whatsapp y redes sociales, lo que permiti® una mayor accesibilidad y seguimiento a distancia.
Complementan esta estrategia las ferias y eventos técnicos, con presencia en congresos y exposiciones del rubro para
reforzar laimagen institucional y generar oportunidades comerciales; y, por Ultimo, la red de distribuidores locales, enfocada
en el frabajo conjunto con representantes regionales en zonas estratégicas para mejorar la capilaridad del servicio.

En 2024, Biotec del Paraguay S.A. obtuvo por primera vez la Certificacién Great Place to Work (GPTW), un reconocimiento
que valida su compromiso con un ambiente laboral positivo, inclusivo y motivador para sus colaboradores, reflejando los
esfuerzos para la implementacién de politicas de bienestar, desarrollo profesional y clima organizacional. Ademds, cuenta
con la certificacion internacional ISO 9001:2015, el estdndar de gestion de calidad mds reconocido a nivel mundial, una
certificacion que asegura el cumplimiento de altos pardmetros de calidad, como la satisfaccién del cliente, la estabilidad
competitiva, la eficiencia en la cadena de suministro y el compromiso del personal.

En el marco de su plan estratégico anual, la compania durante el afo 2024 ha alcanzado avances notables en los cuatro
pilares que sustentan su Plan Estratégico: Financiera, Cliente/Mercado, Procesos Internos y Aprendizaje Organizacional, que
significd una gestién orientada a la mejora continua, la innovacién y el fortalecimiento de la estructura organizacional.
Especificamente, evidencié un sélido desempeio en sus pilares estratégicos: financieramente, logrd un buen flujo de cobros
y mantuvo baja la mora; en el mercado, fortalecid la atencién al cliente y amplié su portafolio; internamente, optimizé
procesos y mantuvo la certificacion ISO 9001; y en aprendizaje, invirtid en la formacién del personal y fomentd una cultura
de innovacioén, buscando ademds la certificacion GPTW. Con esto, se estima el cumplimiento general del Plan Estratégico
para el 2024 en un 90%, lo que permitié alcanzar las metas establecidas en dreas clave y sentar las bases sdlidas para el
crecimiento y desarrollo en 2025.

ADMINISTRACION Y PROPIEDAD

Propiedad controlada por la Familia Samaniego, quienes, junto a profesionales de significativa trayectoria en el
rubro, participan activamente en la administraciéon y mejoras internas operativas de la empresa

LY GOV EN R I Tl O estructura de propiedad de la empresa se conforma de la siguiente manera:
9 . . o . .z
P -l | Sr. Gonzalo Samaniego Zubizarreta posee una participacién del 55,0%,
1 | GonzaloSamanieqo |y 550 11550 sso% | mientras que la Sra. Lorena Samaniego Montiel, el Sr. Carlos Ayala Gonzdlez, el
2 | Lorena Samaniego 1.890 1.890 9,0% Sr. Marcelo Samaniego Montiel, el Sr. Gonzalo Samaniego Montiel y el Sr. Ramiro
3| Corlos Avala Gonzdlez | 1.890 1.890 9,0% Samaniego Montiel poseen una participacién igudlitaria del 9,0% cada uno y
4 | Marce Samaniego 1890 1890 9,0% que sumd 45,0% en total. Cabe mencionar que, al igual que en periodos
5 | Gomealo Samaniego 1.890 1.890 9,0% anteriores, de estos cinco accionistas minoritarios, cuatro son miembros de la
6 | Remivo Somaniego 1890 1890 9,0% Familia Samaniego, quienes, sumados al principal accionista, acumulan
Total Capital Integrado | 21.000 21.000 100% conjuntamente una participacion del 91% del total de las acciones integradas.
B TS A3 ST Aungue la estructura de socios ha permanecido sin cambios respecto al ano
- NOMBRE Y APELLIDO onterlor, la cantidad qle acciones ha oumen‘rodq un 2,44% dg 20.500 acciones
oreci _ _ en Dic23 a 21.000 acciones en Dic24. Esto se refleja en la cantidad de acciones
residente Gonzalo Samaniego Zubizarreta . . . A . , i
,‘ ] de cada socio, ya que el principal accionista pasd de 11.275 a 11.550 acciones,
Vicepresidente Carlos Ayala Gonzélez . , .
rector T e ot mientras que el resto aumentd cada uno de 1.845 a 1.890 acciones. En ese
irector Titular orena Samaniego Montiel . . . o .
sentido, el capital integrado ha aumentado de Gs. 20.500 millones en Dic23 a
] iy | . el . .
Director Titular Marcelo Samaniego Montiel GS. 2] OOO mlllones en D|C24.
Director Titular Gonzalo Samaniego Montiel
Sindico Titular Lic. Ftima Codas Biotec del Paraguay S.A. mantiene una politica de utilidades equiliorada, en
Sindico Suplente Maria Ramona Vargas gue destina el 45% a dividendos para los accionistas, mientras que retiene el 55%

para reinversion estratégica en el negocio. Esta politica, aprobada anualmente
en la Asamblea de Accionistas, busca asegurar tanto la rentabilidad para los inversores como la sostenibilidad y el
crecimiento futuro de la empresa. En este sentido, segin el Acta de Asamblea N° 08 del 12 de abril de 2024, los resultados
del ejercicio 2023 fueron asignados a las reservas facultativas y legales, mientras que el restante fue distribuido entre los
accionistas.
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DIRECTORIO

‘GERENGIA GENERAL

El Directorio es el encargado de la representacion, direccién y supervisién de la
empresa, ademds de ejecutar todos los actos necesarios para la consecucion
del objeto social. El Directorio de Biotec estd compuesto actualmente por seis
miembros titulares y un suplente, designados por la Asamblea de Accionistas. Es

i importante sefalar que la mayor parte de los accionistas forman parte del
— Directorio titular, lo que implica un alto grado de participacion en la
roecasmrcs [ administracién de la sociedad.

Ges m»«h‘cr\a

citecionss

GerenciaGomercial Gerencia dsTIG GerenciaTécrica

Para el periodo evaluado, en la Asamblea Ordinaria de Accionistas del 12 de
abril de 2024, fueron elegidos el Sr. Gonzalo Samaniego Zubizarreta como

M'mmslﬁu "

Gerancia Analtica inanass SucursslCOE

presidente, el Sr. Carlos Ayala Gonzdlez como vicepresidente, y los Sres. Lorena
Samaniego, Marcelo Samaniego y Gonzalo Samaniego como directores
titulares, asi como el Sr. Luis Samaniego como director suplente. Ademds, fueron nombrados la Lic. Fatima Codas como
sindico titular y la Sra. Maria Ramona Vargas como sindico suplente.

En términos de estructura organizacional, la empresa ha realizado un mejoramiento gradual de su organigrama, reflejando
cambios con respecto al periodo anterior. Por ejemplo, el drea de Licitaciones pasd a depender directamente de la
Gerencia General, mientras que la Gerencia de Productos ahora se denomina Gerencia Comercial. Ademds, se ha
establecido la Gerencia Andlitica, un departamento creado para responder a una demanda creciente de servicios
especializados, impulsada por la expansidn del portafolio técnico y nuevas exigencias regulatorias, lo que representd una
inversion estratégica en capacidad operativa y diferenciacién técnica.

En este sentido, la estructura organizacional actual establece que la Gerencia General, que representa directamente al
Directorio, cuenta con dreas de apoyo como la Asesoria Juridica Externa, la de Gestién de Calidad vy las regencias
Farmacéutica, Veterinaria y Bioquimica, que fortalecen las tareas operativas de la empresa. De esta manera, de la Gerencia
General se desprenden las cinco principales gerencias de la empresa, enfocadas en las dreas Comercial, Administrativa,
Tecnologia de la Informacién (TIC), Andlitica y Técnica, las cuales se dividen a su vez en diferentes departamentos y
direcciones, conformando una estructura funcional adecuada para la consecucidn de su negocio.

El organigrama también especifica que de la Gerencia General dependen directamente otras jefaturas que, si bien no
alcanzan un nivel gerencial, son significativas dentro de la organizaciéon y para el periodo evaluado han sido ampliadas a
un total de 5: Gestidn de Talento Humano, Finanzas, Licitaciones, y las Sucursales de Ciudad del Este y Encarnacion.
Actualmente, cuentan con un total de 98 funcionarios, distribuidos por tipo de gestion en 34 personas en el drea comercial-
administrativa y é4 personas en el drea técnica operativa. Asimismo, al cierre del periodo 2024, la plana gerencial estd a
cargo del Lic. Victor Vazquez, quien desempena la funcién de Gerente General, profesional con vasta experiencia en el
manejo de las dreas operativas de la empresa.

En lo que refiere a politicas de buen gobierno corporativo, la empresa ha introducido gradualmente algunas prdcticas
bdsicas como el cumplimiento de las regulaciones nacionales e internacionales, leyes de importaciones, certificados de
productos de la CE y FDA, registros sanitarios y normas de salud, todo bajo la supervisién del ente regulador DINAVISA.

Asimismo, se destacan prdcticas como el control de calidad en la recepcién de los productos, la seleccién de proveedores
confiables y certificados, ademds de la capacitaciéon y soporte técnico a los clientes, a los técnicos y los analistas en el
exterior. La firma también promueve alianzas estratégicas con laboratorios y centros de investigacién con el fin de reducir
el impacto ambiental y para ello, gestiona los residuos peligrosos, optimiza el embalagje y busca alternativas sostenibles.

GESTION OPERATIVA DEL NEGOCIO

Adecuado marco de gestién y enfocada a sus operaciones y negocios con el sector publico y privado, acompafiado de
mejoras en el dmbito de control y tecnologia

La empresa cuenta con un Sistema de Gestion de la Calidad certificado bajo la norma ISO ?001:2015 desde el ano 2023, lo
que respalda su compromiso con la mejora continua, la eficiencia operativa y la satisfaccién del cliente. En este sentido,
dispone de Politicas de Gestidn de Riesgos, orientadas a identificar y gestionar los riesgos estratégicos (gerenciales), los
operacionales (administrativos y tecnoldgicos), los de requisitos legales (licitaciones) y los crediticios, con el fin de garantizar
la eficiencia de sus operaciones. Asimismo, posee Politicas de Gestidén de Riesgos de Liquidez, que incluyen procedimientos
bdsicos como la identificacién y medicion del riesgo de liquidez, y los cierres mensuales del presupuesto, contabilidad y
tesoreria, entre otros.

Conrespecto alos riesgos crediticios, la empresa ha mantenido sus politicas de crédito establecidas en ejercicios anteriores,
enfocadas en la gestion de los riesgos inherentes a estos. Esto implica el andilisis de cada cliente, por el que se considera su
capacidad financiera a través de sus comprobantes de ingresos y su capacidad moral, mediante burds de créditos o
agencias especializadas en informaciones comerciales. Estos andlisis permiten determinar lineas de crédito segun el historial
y la capacidad de pago del cliente, ademds de abarcar politicas como la gestion de cobranzas, los plazos de negocios
con los proveedores y la revision y control de gastos y costos fijos. La empresa mantiene mayormente una modalidad de
operaciones a crédito, dada la naturaleza de sus negocios, enfocadas principalmente en operaciones de licitaciones
publicas con el Estado paraguayo, que tienen vigencias minimas de dos aios y potencial extension por un periodo mds.
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En cuanto a la gestién de cobros, implementa estrategias diferenciadas y efectivas: para la cartera publica, combina el
relacionamiento directo de alto nivel (incluso hasta nivel ministerial) con la presién gremial a través de CAPAIDI (Cdmara
Paraguaya de Innovadores del Diagndstico). Esto les permitié lograr un cobro récord en 2024 (un incremento del 105%)
gracias a la emision de bonos gubernamentales, sin descuidar el seguimiento constante.

Para el cobro de la cartera privada, mantiene una baja morosidad (mds de 30 dias) gracias a un riguroso andlisis de riesgo
crediticio y una ventaja estratégica clave: la capacidad de retener el suministro de reactivos a clientes morosos debido a
su sistema cerrado de equipos, que asegura asi el cumplimiento de pagos. Es importante sefalar que la empresa mide la
cartera vencida en funcién de la antigledad acumulada a partir de la fecha de vencimiento de las facturas y establece
como criterios principales de clasificacion 30 dias para clientes privados y 180 o 360 dias para clientes pUblicos.

Biotec facilita el pago a sus clientes ofreciendo una variedad de opciones convenientes, como realizar pagos directamente
en las sucursales con cualquier tipo de tarjeta de crédito, y también mediante diversos sistemas de transferencias de dinero.
Estos pagos se aplican directamente a las facturas, lo que simplifica y agiliza el proceso para los clientes.

Para el control interno, la empresa lo ha estructurado en un Sistema de Control de Procesos integral, que abarca todos los
niveles organizacionales (estratégicos, primarios y de soporte) con controles definidos. Adicionalmente, lleva a cabo un Plan
Anual de Auditorias Internas, el cual se cumplié en su totalidad al cierre de 2024 (100%). Las auditorias se realizaron seguin el
cronograma en dreas tanto criticas como de soporte, y los hallazgos identificados fueron de baja criticidad, gestiondndose
actualmente mediante un plan de acciones correctivas. Este sélido ambiente de conftrol sienta las bases para la eficiencia
operativa, la mitigacién de riesgos y la consecucidn de los objetivos estratégicos de la empresa.

En términos de politicas de financiamiento, Biotec gestiona estratégicamente sus lineas de crédito para asegurar la liquidez
y optimizar el financiamiento de sus operaciones. La empresa mantiene lineas de crédito preaprobadas en diversas
instituciones bancarias y financieras como medida de precaucién ante posibles problemas de liquidez. La gestidon activa
implica negociar tasas competitivas, limites adecuados y condiciones flexibles.

Para el apalancamiento de negocios, Biotec utiliza lineas bancarias o financieras principalmente para la cartera del sector
privado. En cambio, para la cartera del sector publico, la empresa suele financiarse a través de fondos provenientes de
casas de bolsa, donde los plazos de financiamiento son generalmente mds largos que en el sector bancario, lo que permite
un mejor calce financiero con los plazos de cobro del sector publico. Cabe senalar que la empresa ha mantenido gran
parte de su pdliza de seguros con companias aseguradoras del mercado paraguayo, que cubre tanto las licitaciones
publicas en las que participa como su parqgue automotor y su infraestructura edilicia.

En cuanto a su infraestructura tecnoldgica, en 2024 ha registrado mejoras significativas en sistemas y operatividad,
disponiendo de un entorno tecnoldgico adecuado. Ha implementado una infraestructura de Tl de Ultima generaciéon, que
incluye cableado de alta velocidad, equipos de red Aruba y un datacenter propio con redundancia energética (UPS y
generador). La proteccidén contra ciberamenazas se garantiza con un firewall Fortinet, mientras que la continuidad
operativa y la recuperacion ante desastres se aseguran mediante un sistema de respaldo automdtico diario en la nube
(Veeam Backup) y servidores de contingencia para servicios criticos. Adicionalmente, la telefonia IP y el CCTV fortalecen la
seguridad fisica y las comunicaciones. La existencia de un taller propio de reparacién reduce la dependencia de terceros.

Asimismo, Biotec opera con dos softwares muy avanzados: un ERP Inventiva de desarrollo propio sobre plataforma ORACLE,
respaldado para la continuidad, y un sistema Infolab, también interno (Desktop y Web), que asegura una gestion de
laboratorio integral y escalable. Para la gestion comercial, la empresa se apoya en herramientas tecnolégicas como el
sistema ERP, con indicadores de desempeno (KPI) que facilitan el monitoreo de objetivos de ventas, nivel de servicio y
satisfacciéon del cliente.

Con respecto a la mitigaciéon de riesgos operacionales tecnoldgicos, Biotec fundamenta su estrategia de control del riesgo
tecnoldégico en tres pilares robustos: una infraestructura de Tl de Ultima generacion y redundante; politicas y documentacién
oficial exnaustivas y actualizadas anualmente bajo ISO 9001 (Seguridad de la Informacion, Continuidad Operativa, Backup
y Restauracion); y un personal especializado y capacitado. Esta aproximacién integral asegura la continuidad operativa, la
disponibilidad de la informacién y una sélida defensa contra amenazas cibernéticas, que minimiza significativamente los
riesgos tecnolégicos.

SITUACION FINANCIERA
ESTRUCTURA Y CALIDAD DE ACTIVOS

Menores niveles de activos debido a la reduccién de la cartera crediticia de corto plazo y de los bienes de uso, asi como
también de la cartera vencida y de la morosidad

Los activos totales de la empresa han presentado una trayectoria creciente durante el periodo 2020-2023, si bien han
registrado una disminucién de 6,32% desde Gs. 195.476 millones en Dic23 hasta Gs. 183.124 millones en Dic24, debido
principalmente al descenso de la cartera crediticia de corto plazo, principal componente de la estructura del activo, con
una participacién del 45,42%.

La cartera de créditos, especificamente, ha disminuido 7,27%, desde Gs. 89.689 millones en Dic23 hasta Gs. 83.168 millones
en Dic24, explicado por una menor colocaciéon de nuevos créditos, considerando la disminuciéon de la participacién de la
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ESTRUCTURA DEL ACTIVO
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empresa en licitaciones publicas como proveedor del Estado paraguayo. Estd
reduccion se atribuyd a multiples factores, como la postergacién de llamados
clave, la menor apertura de procesos licitatorios por parte de instituciones
publicas y los ajustes en las prioridades presupuestarias nacionales. Cabe senalar
que la cartera no contempla la constitucion y cobertura de previsiones sobre
carfera vencida.

Los bienes de usos, con una participacion del 25,34% dentro de la estructura del
activo, descendieron 11,10% de Gs. 52.200 millones en Dic23 a Gs. 46.404 millones
en Dic24, impulsado por una significativa disminucién del valor de los equipos
de laboratorios depreciados en 20,13% hasta Gs. 26.756 millones. Mientras que
los otros activos, también disminuyeron en 26,28% hasta Gs. 9.226 millones,
principalmente por el descenso de los anticipos a proveedores, principalmente
del exterior.

A pesar de estas reducciones, la empresa registré el incremento de 12,67% del
inventario, de Gs. 37.644 millones en Dic23 a Gs. 42.414 millones en Dic24, con
una participacion del 23,16% dentro del activo total.

En términos de calidad de cartera, los créditos vencidos disminuyeron 14,63%
desde Gs. 58.625 millones en Dic23 hasta Gs. 50.047 millones en Dic24, explicado
por la disminucién de su actividad con los entes publicos, asi como por la
utilizacién de estrategias efectivas de cobro que combinan el relacionamiento
directo de alto nivel con la presidon gremial a tfravés de CAPAIDI. De esta manera,
el indicador de morosidad también descendid, de 65,36% en Dic23 a 60,18% en
Dic24, mientras que el indicador de morosidad con respecto al patrimonio pasd
de 103,96% a 90,94% en el mismo periodo. Ambos indicadores se encuentran
aun en niveles elevados comparativamente a empresas similares.

Con respecto a la productividad, el indicador de ventas en relacién con la
cartera de créditos se mantuvo prdcticamente invariable, disminuyendo
levemente de 1,10 en Dic23 a 1,08 en Dic24. Igualmente, el indicador que
relaciona las ventas con los activos descendid de 50,54% en Dic23 a 48,88% en
Dic24, asi como el indicador que relaciona la cartera de créditos y los activos,
que pasd de 45,88% a 45,42% en el mismo periodo. Estos indicadores reflejaron

una disminucién en el nivel de ventas, los activos y la cartera de créditos, lo que podria evidenciar una menor actividad

comercial.

LIQUIDEZ Y FINANCIAMIENTO

Razonables niveles de liquidez con reducidos niveles de recursos disponibles, aunque favorecidos con

menores deudas financieras y obligaciones comerciales
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Al cierre del periodo analizado, los activos corrientes de la empresa
disminuyeron 4,56% desde Gs. 143.234 millones en Dic23 hasta Gs. 136.706
millones en Dic24, lo que representd el 74,65% de los activos totales. Esta
reduccion del activo corriente se debid principalmente a la disminucion de la
cartera de créditos, la cual bajé hasta Gs. 83.168 millones en Dic24. En
contraste, el pasivo corriente aumentd levemente 2,73% desde Gs. 53.094
millones en Dic23 hasta Gs. 54.546 millones en Dic24, donde la variacién estuvo
explicada principalmente por el incremento del saldo de la deuda bursdtil de
corto plazo, que alcanzd Gs. 6.047 millones en Dic24.

De esta forma, al cierre de Dic24, la empresa registrd una relacién de liquidez
corriente de 2,51 veces con respecto al valor de sus deudas de corto plazo,
una cifra inferior al nivel de 2,70 registrado en Dic23. Asimismo, la prueba dcida
también disminuyd de 1,99 a 1,73 en el mismo periodo, excluyendo la
participacion de los inventarios. Cabe sefalar que ambos indicadores se
mantuvieron relativamente favorable respecto a empresas similares vy
superiores a sus niveles historicos.

La empresa mantuvo una parte importante de sus operaciones mediante el
financiamiento con deuda financiera, la cual representd el 93,93% del pasivo
total, lo que se suma al incremento del indicador de la deuda financiera con
respecto al activo, que pasé de 64,98% a 65,70%. Particularmente, la deuda
bancaria registré una participaciéon del 37,66%, mientras que la deuda bursdatil

tuvo una contribucién del 56,27%, debido a la reciente colocacién de bonos del PEG G2 a través del mercado de valores.
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OTROS INDICADORES DE LIQUIDEZ
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La deuda financiera total registré una disminucion del 5,29% desde Gs. 127.030
millones en Dic23 hasta Gs. 120.315 millones en Dic24, en tanto, las deudas
comerciales registraron una caida de 35,45% de Gs. 12.052 millones a Gs. 7.779
millones en el mismo periodo.

Con respecto a los demds indicadores de liquidez, estos registraron
comportamientos decrecientes en relacién con el volumen de las
obligaciones de corto plazo. El indice de Capital de Trabajo disminuyé desde
46,11% en Dic23 hasta 44,87% en Dic24, mientras que el ratio de efectividad
que mide los recursos disponibles, se redujo de 6,46% en Dic23 a 3,51% en Dic24,
un nivel bajo con respecto a sus registros histéricos.

Esto Ultimo se explicd principalmente por una reduccion del 45,12% en las disponibilidades, que pasaron de Gs. 3.347
millones en Dic23 hasta Gs. 1.837 millones en Dic24. No obstante, el nivel de cobranzas aumentd considerablemente, lo
que indicd una gestion mds eficiente en la recuperacion de deudas y resultd en el incremento del flujo operativo de una
cifra deficitaria Gs. -8.160 millones en Dic23 a Gs. 29.569 millones en Dic24.

GESTION Y ESTRUCTURA OPERATIVA

Mantenimiento de relativos bajos niveles de eficiencia operativa, debido a la disminucién de las ventas netas,

sumado al aumento de los costos operativos y la expansién del ciclo operacional
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Con respecto a la estructura de costos operacionales, estos estuvieron
compuesto mayormente por los gastos de ventas que presentaron una
participacion del 75,42% del total. Sin embargo, en el periodo evaluado,
disminuyeron 8,87% desde Gs. 20.744 millones en Dic23 hasta Gs. 18.905 millones
en Dic24, que se explicd principalmente por una disminucidn de las comisiones
pagadas sobre ventas, que bajaron 77,89% hasta Gs. 621 millones.

Por su parte, los gastos administrativos, con una participacion del 24,58% sobre
los costos operativos totales, presentaron un incremento del 8,32% desde Gs.
5.688 millones en Dic23 hasta Gs. 6.161 millones en Dic24. Este aumento fue
impulsado principalmente por mayores erogaciones en gastos no deducibles y
gastos generales.

Como resultado, la empresa registrd una reduccion del indicador de eficiencia
operativa, que pasd de 58,32% en Dic23 a 57,36% en Dic24, manteniendo el
comportamiento decreciente de los Ultimos anos. Esta disminucion se debid al
descenso mds que proporcional del EBITDA, que se vio afectado por los mayores
gastos operacionales en relacién con la utilidad bruta.

En cuanto a los indices relacionados con costos y gastos, el incremento de los
gastos administrativos aumentd la presidn ejercida sobre la utilidad bruta. Esto,
sumado al descenso de esta Ultima por las menores ventas netas, influyd en el
indicador, que aumenté de 8,97% en Dic23 a 10,48% en Dic24.

Asimismo, como resultado de las menores ventas netas en comparacion con el
aumento de los gastos operacionales, el indicador de los costos operativos
respecto alos ingresos operativos (ventas netas) aumentd de 26,75% en Dic23 a
28,00% en Dic24. Por otro lado, el indicador de Costos de Mercaderias sobre
Ventas registré un leve descenso de 35,81% a 34,33% en el mismo periodo de
tiempo, lo cual se explica por la disminucidn en mayor proporcion de los costos
de ventas frente a las facturaciones.

Por su parte, el ciclo operacional de la empresa ha experimentado un deterioro,
expandiéndose de 666 dias en Dic23 a 828 dias en Dic24, lo que reflejé un
deterioro en su eficiencia de conversion de efectivo. Este aumento estuvo

explicado en parte por la disminucién en la rotacion de cartera, que pasd de 1,38 a 1,04 en el mismo periodo.

Aungue un menor volumen de ventas en el ejercicio evaluado condujo a una reduccidn natural de las cuentas por cobrar,
la estrategia de concentrar las ventas en entidades puUblicas del Estado resultd en una extension considerable del periodo
promedio de cobro (PPC), que aumentd de 264 dias a 352 dias, que llevdé a un mayor rezago en la recuperacion de los

créditos.

Asimismo, la rotacién de inventario se redujo de 0,91 en Dic23 a 0,77 en Dic24, atribuida a una mayor acumulacién de
inventario y a la disminucién tanto en los costos de mercaderias vendidas como en el nivel de facturaciones, lo que hace
que la empresa tarde mds tiempo en vender sus existencias y estuvo acompanado de una reduccion del periodo promedio
de pago de 55 a 41 dias, que acelera la salida de efectivo hacia proveedores.
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Para contrarrestar estas tendencias, la empresa ha implementado promociones periddicas para dinamizar productos de
baja rotacién o préximos a vencer y la comercializacién de equipos reacondicionados a precios competitivos lo que busca
generar ingresos inmediatos e impulse la futura demanda de reactivos y fortalezca el flujo de caja.

UTILIDAD Y RENTABILIDAD

Disminucidn de los niveles de utilidad y rentabilidad, con menores margenes obtenidos, derivados principalmente

de la disminucidn de las ventas netas y resultados operativos, asi como de mayores gastos financieros
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SOLVENCIA Y ENDEUDAMIENTO

Si bien las facturaciones aumentaron 14,08%, desde Gs. 120.209 millones en
Dic23 hasta Gs. 137.135 millones en Dic24, las ventas netas de la compania en
el periodo evaluado registraron una disminucién de 9,39% desde Gs. 98.795
millones hasta Gs. 89.514 millones, producto de las mayores emisiones de notas
de crédito registradas, y que alcanzaron Gs. 47.631 millones en Dic24. Esto fue
acompanado por un descenso proporcionalmente mayor de los costos de
ventas, que cayeron 13,16% de Gs. 35.382 millones a Gs. 30.727 millones.

Como resultado, la utilidad bruta disminuyd 7,30%, reduciéndose de Gs. 63.413
millones en Dic23 a Gs. 58.787 millones en Dic24, debido a la disminucién tanto
de las ventas netas como de los costos de ventas. No obstante, se registrd un
incremento del margen bruto, de 64,19% a 65,67%, explicado por un menor
descenso de la ufilidad bruta con respecto a las ventas.

Asimismo, la utilidad operacional (EBITDA) se redujo 8,82% desde Gs. 36.981
millones en Dic23 hasta Gs. 33.721 millones en Dic24. Sin embargo, el margen
operacional aumenté ligeramente de 37,43% en Dic23 a 37,67% en Dic24. En ese
contexto, las depreciaciones y amortizaciones se incrementaron 22,68% de Gs.
7.219 millones en Dic23 a Gs. 8.856 millones en Dic24, afectando negativamente
la ufilidad operativa neta (EBIT). Esta Ultima registré una reduccién de 16,45%
desde Gs. 29.762 millones hasta Gs. 24.885 millones.

Adicionalmente, se registré un incremento en los gastos financieros del 5,54% de
Gs. 12.982 millones en Dic23 a Gs. 13.701 millones en Dic24, impulsado por
mayores erogaciones en concepto de intereses pagados a bancos e
instituciones financieras. En tanto, los resultados no operativos mejoraron la cifra
deficitaria de Dic23 de Gs. -1.357 millones a Gs. -1.225 millones en Dic24.

Finalmente, estos factores derivaron en un menor nivel de la utilidad del
ejercicio, que disminuyd de Gs. 13.783 millones en Dic23 hasta Gs. 8.805 millones
en Dic24, descenso que también impactd en el margen neto, que se contrajo
de 13,95% a 9,84%. En cuanto a los indicadores de rentabilidad, se observd un
comportamiento descendente. La rentabilidad del capital (ROE) disminuyd de
32,35% en Dic23 a 19,05% en Dic24, mientras que la rentabilidad del activo (ROA)
descendié de 7,05% a 4,81% en el mismo periodo.

Mejora en los niveles de solvencia patrimonial y menores niveles de endeudamiento, explicado por la

disminucién del pasivo
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ESTRUCTURA DEL PATRIMONIO NETO
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Reservas Neto

El patrimonio neto de la empresa durante el periodo evaluado disminuyd
levemente 2,42% desde Gs. 56.393 millones en Dic23 hasta Gs. 55.030 millones en
Dic24. Estd reduccién se atribuyd principalmente a la contraccién de los
resultados del ejercicio, que cayeron 36,12%, desde Gs. 13.783 millones hasta Gs.
8.805 millones en el mismo periodo. No obstante, cabe senalar que dichos
resultados representaron solo el 16,00% de la estructura total del patrimonio.

En contraste, otros componentes del patrimonio neto mostraron una evolucién
positiva. El capital, con una participacion de 38,16%, aumentd 2,44% de Gs.
20.500 millones en Dic23 a Gs. 21.000 millones en Dic24, explicado por la
capitalizacién de Gs. 500 millones provenientes de los resultados del ejercicio

2023, destinada al fortalecimiento del capital integrado.

Asimismo, las reservas de la empresa, que constituyen el 45,84% del patrimonio, crecieron 14,09% de Gs. 22.110 millones a
Gs. 25.225 millones. Este aumento se debié al incremento de las reservas facultativas (producto de los resultados de los
periodos 2022 y 2023, destinadas a futura distribucién o capitalizacion) y al crecimiento de las reservas legales, conforme al
Acta de Asamblea N° 08 del 12 de abril de 2024.
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SOLVENCIA Y APALANCAMIENTO A pesar de la reduccion del patrimonio neto, el indicador de solvencia

patrimonial aumentd de 28,85% en Dic23 a 30,05% en Dic24, explicado por la

10,0 50,0% . . . . .
833 disminucion del pasivo(deudas) y, consecuentemente, un menor nivel de

40,54%

80 0% 66 0% endeudamiento en relacién con el patrimonio neto. Adicionalmente, contribuyd
6o % 00| Una disminucién del activo proporcionalmente mayor que la variacién
40 530 s O o | experimentada por el patrimonio neto.

20 ZIw\ly/MIT33 100%| LOS pasivos TngIes disminuyeron 7,90% desde Gs. 139.082 millones en Dic23 hasta
00 1,47 ' ’ 0.0% Gs. 128.094 millones en Dic24. La estructura de deuda de la empresa estuvo
T de20  die2 die22  dic23  dic2d concentfrada principalmente en deudas financieras (93,93%), seguidas por

Apalancamiento Apalancamiento financiero

savencz | deudas comerciales (2,73%) y otras deudas (3,35%).

- De forma consolidada, las deudas financieras disminuyeron 5,27% desde Gs.
COMPOSICION DE LA DEUDA

60000 en milones de gureies 127.030 millones en Dic23 hasta Gs. 120.315 millones en Dic24. A pesar de esta
' 128.094 reduccion, el indicador de apalancamiento financiero aumentd de 6,69 en
o0 104.279 : Dic23 a 8,27 en Dic24, debido a una caida proporcionalmente mayor en las
40000 ' 74697 utilidades antes de impuestos y el EBIT.
' 127.030
86.563 B Por su parte, las deudas comerciales descendieron 35,36% hasta Gs. 3.494

40.000 57.187 57.741 i . A
millones, debido a menores cuentas por pagar a proveedores del exterior,

_d_c » """"d_c ” P Pl o mientras que las otras deudas bajaron en 35,53% hasta Gs. 4.285 millones, como
IC-, IC-, IC-, IC-. IC-. .z . . o .
resultado de una reduccién de las provisiones para dividendos a pagar.

s Deudas Comerciales Deuda Financiera

e Otras Deudas. Pasivo

De esta manera, el indicador de apalancamiento general (Pasivo/Patrimonio
Neto) disminuyd levemente, de 2,47 en Dic23 a 2,33 en Dic24, al igual que el nivel de endeudamiento (Pasivo Total/Activo
Total), que pasd de 71,15% a 69,95% en el mismo periodo.

Sin embargo, la relacién entre la deuda total y el resultado operativo (Deuda Total/EBITDA) subidé levemente de 3,76 en
Dic23 a 3,80 en Dic24. Por Ultimo, la cobertura de gastos financieros descendid de 2,85 a 2,46 en el mismo periodo, mientras
que la relacién deuda/ventas registrd un valor de 1,43 en Dic24, cifra muy similar al 1,41 registrado en Dic23.

FLUJO DE CAJA PROYECTADO

FLUJO DE CAJA PROYECTADO

En Millones de Guaranies

Ingresos y Egresos 2025
Cobranzas por Ventas 68.280 95.515 102.499 101.657
Otros Ingresos 96 216 240 300
Ingresos Operativos 68.376 95.731 102.739 101.957
Costos de Ventas 13.459 27.212 25.522 27.554
Gastos Operativos 18.537 33.592 38.200 42.484
Egresos Operativos 31.995 60.805 63.722 70.039
Préstamos bancarios 15.000 19.500 18.500 23.500
Emision de bonos 0 0 0 0
Ingresos financieros 15.000 19.500 18.500 23.500
Amortizacién de préstamos 45.377 25.264 31.454 31.608
Amortizacién de bonos 8.434 28.389 25.552 24.331
Egresos financieros 53.811 53.653 57.006 55.940

FLUJO FINANCIERO ‘

FLUJO DE CAJA

Saldo Inicial |
FLUJO FINAL |

Biotec del Paraguay S.A. ha presentado sus proyecciones de flujo de caja para el periodo 2025-2028, con un horizonte
temporal que contempla la total amortizacidn de sus programas de bonos vigentes. La capacidad proyectada para cubrir
los vencimientos de capital de estos bonos se fundamenta en un crecimiento significativo de las cobranzas, anticipdndose
un aumento desde Gs. 68.280 millones en 2025 hasta Gs. 101.657 millones en 2028. Esta perspectiva optimista se basa en la
expansién de las ventas de productos especializados tanto al sector publico como al privado.

En cuanto a los costos, se estima que los costos de ventas, principalmente pagos a proveedores exhibirdn una trayectoria
variable con fluctuaciones a lo largo del periodo analizado y alcanzardn un valor de Gs. 27.554 millones en 2028.
Paralelamente, el flujo de caja proyecta un aumento constante en los gastos operativos, destacdndose un incremento
sustancial del 81,26% en 2026, hasta alcanzar un valor méximo de Gs. 42.484 millones en 2028. Este crecimiento subraya la
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necesidad de implementar medidas de control mds estrictas, dado que el aumento sorpresivo en la estructura de costos ha
comprometido la capacidad de la empresa para sostener sus operaciones sin recurrir al financiamiento externo, lo que se
refleja en la disminucién del flujo operativo.

Respecto al flujo financiero, se prevé la obtencién de financiamiento a través de préstamos financieros durante los cuatro
anos de estudio, con montos que oscilan enfre Gs. 15.000 millones y Gs. 23.500 millones, mientras que los egresos financieros
muestran una elevada concentracion en los periodos evaluados, promediando Gs. 55.102 millones, que se explica por los
pagos de préstamos bancarios y la devolucién del capital de todas las series de bonos en guaranies, conforme al calendario
de amortizacién establecido para cada programa. En consecuencia, el andlisis proyecta flujos financieros negativos,
aungue con una tendencia decreciente, lo que podria dliviar la presidn sobre el flujo de caja en los afos subsiguientes.

No obstante, la significativa carga de gastos prevista para el 2027 y 2028 podria generar presiones sobre la liquidez de la
compania, ya que no se contempla la emision de nuevos bonos, la obtencién de préstamos bancarios adicionales ni la
realizacién de aportes de capital. Esto resalta la dependencia de la empresa en su desempeio operativo para generar los
flujos de caja necesarios para cumplir con sus obligaciones financieras.

Finalmente, el flujo de caja anual refleja una volatilidad, pues presenta un saldo negativo considerable en 2025 debido a
los egresos financieros, el cual se espera sea compensado por las disponibilidades iniciales. El flujo final acumulado también
exhibe un comportamiento variable al cierre de cada ejercicio hasta 2028 y alcanza un valor de Gs. 1.943 millones al final
de dicho ano, lo que representa una cifra ligeramente superior a su promedio histérico.

CARACTERISTICAS DEL INSTRUMENTO

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL (PEG) G2
CARACTERISTICAS DETALLES

Emisor Biotec del Paraguay S.A.

Aprobacién del Programa de Emisién por parte de la sociedad por Acta de Directorio N°

Acta de aprobacién del Directorio 62 del 1 de diciembre de 2022.

Denominacion del Programa G2
Moneda y Monto del programa Gs. 65.000.000.000.- (Guaranies sesentay cinco mil millones)
Tasa de Interés Indicada en el complemento de prospecto por cada serie emitida.

Se emitiran con un plazo de vencimiento de entre 1095 a 1825 dias (3 a 5 afios), y segun
lo especifique el Complemento de Prospecto correspondiente a cada Serie.

Los fondos captados seran utilizados entre 40% y 60% a capital operativo, entre 40% y
60% a reestructuracion de deudas.

Conforme a lo establecido en el articulo 58° de la Ley 5810/17 y en la Resolucién BVPASA
N°1.013/11 defecha 25/11/11, se faculta al Directorio incluir dentro de las caracteristicas
Rescate Anticipado de una o mas series del Programa de Emision Global, la posibilidad de realizar rescates
anticipados, parciales o totales de los titulos de deuda emitidos en las series afectadas,
en una fecha a ser determinada por el Directorio.

Plazo de Vencimientos

Destino de los Fondos

Garantia Garantia Comun
Agente Organizador y Colocador CADIEM Casa de Bolsa S.A.
Representante de Obligacionistas CADIEM Casa de Bolsa S.A.

Biotec del Paraguay S.A. aprobd la emisidén y colocacién de bonos en el mercado de valores, segun Acta de Directorio N°
62 del 1 de diciembre de 2022, bajo el esquema del Programa de Emisién Global G2 por un monto mdximo de Gs. 65.000
millones. Esta emisiéon se realizd en 21 series, con montos que oscilan entre Gs. 3.000 millones y Gs. 4.000 millones cada una,
y un plazo mdximo de vencimiento de entre 1.095 y 1.825 dias, totalizando un valor de Gs. 65.000 millones.

Los fondos obtenidos se destinaron en un 40% a 60% a capital operativo (Proveedores y Proveedores-Licitaciones) y el 40%
a 60% restante a la reestructuracion de deudas (Deuda Bancaria y Deuda bursdtil). La firma CADIEM Casa de Bolsa S.A.
asumié la responsabilidad como agente colocador y representante de obligacionistas. Las caracteristicas vy
especificaciones particulares de cada serie se establecieron en sus respectivos prospectos complementarios. Entre las
caracteristicas generales, se destaca que es una emisidn con garantia comun, y contempla la posibilidad de rescate
anticipado parcial o total, segun lo establezca el Directorio, y de acuerdo con la normativa.

Considerando sus principales indicadores financieros de liquidez, solvencia, apalancamiento y rentabilidad, asi como el flujo
de caja proyectado, al corte de la calificacion se ha evaluado el impacto de este Programa de Bonos sobre el
endeudamiento total, la generacion de utilidades y la sostenibilidad del negocio. De esta forma, se ha concluido que Biotec
del Paraguay cuenta con una razonable capacidad de apalancamiento, dado el volumen de sus actividades operativas,
su solvencia y su posicion de liquidez.
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Programa de Emisién Global PEG G2: Monto autorizado Gs. 65.000.000.000.-
Registrado segUn Certificado de Registro de la CNV N° 016_31012023 de fecha 31/01/2023.

Registrado segUn Resolucion de BVPASA N° 2584/23 de fecha 06/02/2023.

Fecha Serie Emitido Gs. ‘ Colocado Gs. ‘ Vencido Gs. Tasa anual Fecha Vio. Plazo Anos Vigente Gs.
23-feb-23 | 1 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,00% 24-feb-26 3.0 3.000.000.000
23-feb-23 | 2 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,10% 21-may-26 3.2 3.000.000.000
23-feb-23 | 3 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,20% 21-jul-26 3.4 3.000.000.000
23-feb-23 | 4 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,00% 22-sept-26 3.6 3.000.000.000
23-feb-23| 5 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,40% 22-dic-26 3.8 3.000.000.000
23-feb-23 | 6 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,50% 18-feb-27 4,0 3.000.000.000
23-feb-23 | 7 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,60% 20-may-27 4,2 3.000.000.000
23-feb-23| 8 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,75% 14-oct-27 4,6 3.000.000.000
23-feb-23 | 9 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,85% 21-dic-27 4,8 3.000.000.000
23-feb-23| 10 3.000.000.000 3.000.000.000 - 13,00% 17-feb-28 5,0 3.000.000.000
27-abr-23 | 11 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,00% 28-abr-26 3.0 3.000.000.000
27-abr-23| 12 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,25% 27-oct-26 3.5 3.000.000.000
27-abr-23 | 13 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,50% 28-abr-27 4,0 3.000.000.000
27-abr-23| 14 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,65% 26-jul-27 4,2 3.000.000.000
27-abr-23 | 15 3.000.000.000 3.000.000.000 - 13,00% 25-abr-28 5,0 3.000.000.000

19-jun-23 | 16 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,35% 3-mar-27 3.7 3.000.000.000
19-jun-23 | 17 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,80% 2-mar-28 4,7 3.000.000.000
19-jun-23 | 18 4.,000.000.000 4.000.000.000 - 13,00% 20-jun-28 5,0 4.000.000.000
21-jul-23 | 19 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,70% 20-ene-28 4,5 3.000.000.000
21-ul-23 | 20 3.000.000.000 3.000.000.000 - 12,85% 18-may-28 4,8 3.000.000.000
21-jul-23 | 21 4.000.000.000 4.,000.000.000 - 13,00% 20-jul-28 5,0 4.,000.000.000
65.000.000.000  65.000.000.000 0
ANTECENTES DE EMISIONES ANTERIORES

PROGRAMAS DE EMISION GLOBAL EMITIDOS

Monto Emitido

Monto Colocado

Saldo Vigente

30.000.000.000

30.000.000.000

30.000.000.000

0

65.000.000.000

65.000.000.000

0

65.000.000.000

95.000.000.000

95.000.000.000

30.000.000.000

65.000.000.000

Ao de Emision Programa
2.019 PEG G1
2.023 PEG G2
TOTAL DEUDA
BONOS VIGENTES
30.000 En millones de Gs. 72000
25.000 21.000 21.000 ’
20.000
15.000 s =
10.000 S S
® ~
5.000
0
2026 2027 2028
— PEG G2 TOTAL ANUAL

millones.

La inscripcion y las operaciones de Biotec del Paraguay S.A. en la Bolsa de
Valores y Productos de Asuncién S.A. comenzaron en septiembre de 2019. El
objetivo era contar con fuentes alternativas de financiamiento a largo plazo, a
través de la emision de bonos tanto en moneda nacional como extranjera.
Desde su incursidn en el mercado bursdtil, la empresa ha emitido y colocado
bonos bursdtiles por un total de Gs. 95.000 millones, en el marco de los Programas

PEG G1y PEG G2.

El PEG G1 fue emitido y colocado en 12 series, con montos individuales que
oscilaron enfre Gs. 1.000 millones y Gs. 4.000 millones, hasta alcanzar en conjunto
un monto mdximo de Gs. 30.000 millones. Los fondos captados se destinaron
entre un 40% y 60% al capital operativo para el financiamiento de licitaciones, y
entre un 40% y 60% a la reestructuracién de deudas de corto y largo plazo. Cabe sefalar que este programa fue
recientemente amortizado en su totalidad en mayo de 2025, con el pago de la Ultima serie por un valor total de Gs. 3.000

Posteriormente, se lanzé el Programa de Emisidon Global PEG G2, emitido y colocado en 21 series, con montos que rondaron
entre Gs. 3.000 millones y Gs. 4.000 millones, hasta totalizar una cifra méxima de Gs. 65.000 millones. Los fondos obtenidos en
este programa tienen el mismo destino que los del PEG G1: capital operativo para licitaciones y reestructuracién de deudas.
Es importante senalar que la primera serie del PEG G2 vence en el ano 2026, y los vencimientos se extienden hasta 2028, ano
en que finaliza la Ultima serie. Actualmente, el calendario de amortizacién de los bonos vigentes prevé una distribucién de
vencimientos en los ainos 2026, 2027 y 2028, estimdndose pagos anuales de entfre Gs. 21.000 millones y Gs. 23.000 millones.
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CUADRO COMPARATIVO DEL BALANCE Y ESTADO DE RESULTADOS

En millones de guaranies

BALANCE GENERAL dic-20 dic-21 dic-22 dic-23 dic-24 Var%

ACTIVO
Activo Corriente

Disponibilidades
Inversiones temporales
Créditos Netos CP
Inventario
Otros activos corrientes
Activo no corriente
Bienes de uso
Otros activos no corrientes
PASIVO
Pasivo corriente
Deuda comercial
Deuda bancaria
Deuda bursatil
Deuda con terceros
Otras deudas
Pasivo no corriente
Deuda bancaria LP
Deuda bursatil LP
PATRIMONIO NETO
Capital
Reservas
Resultados Acumulados
Resultado del Ejercicio
ESTADO DE RESULTADOS
Ventas

Utilidad bruta
Gastos de Ventas

Gastos Administrativos
Utilidad operacional (EBITDA
Depreciaciones y amortizaciones

Utilidad oeracional neta EBIT
Gastos financieros

Utilidad ordinaria

Resultados no operativos
Utilidad antes de impuestos
Impuesto a la renta

Utilidad del ejercicio

114.534
93.693
15.890
410
28.393
35.727
13.273
20.841
20.682
159
84.366
53.734
13.062
24.473
0

2.082
14.117
30.632
500
30.132
30.169
12.000
3.814

0
14.355

80.339

-13.075
-4.649
26.063
-3.544
22.519
-5.724
16.795
-662
16.133
-1.778
14.355

125.628
89.308
5.967
943
30.226
36.546
15.626
36.320
36.223
97
74.697
47.554
7.693
25.372
3.000
2.226
9.263
27.143
0
27.143
50.931
15.000
4.532
10.637
20.762
dic-21
108.710
-50.803

-18.128
-5.492
34.287
-3.483
30.804
-8.546
22.258
944
23.202
-2.440
20.762

153.127
103.396
3.169
4
53.024
40.323
6.876
49.731
49.679
52
104.279
78.880
4.970
49.739
10.845
580
12.746
25.399
9.101
16.298
48.846
19.000
5.030
8.648
16.168
dic-22
96.859
-39.425

-15.685
-5.275
36.474
-5.900
30.574
-8.622
21.952
-3.621
18.331
-2.163
16.168

195.476
143.234
3.347
81
89.689
37.644
12.473
52.242
52.200
42
139.082
53.094
5.405
38.664
1.508
870
6.647
85.988
8.415
77.573
56.393
20.500
22.110
0
13.783
dic-23
98.795
-35.382

-20.744
-5.688
36.981
-7.219
29.762
-12.982
16.780
-1.357
15.423
-1.640
13.783

183.124
136.706
1.837
75
83.168
42.414
9.212
46.418
46.404
14
128.094
54.546
3.494
40.720
6.047
0
4.285
73.548
7.522
66.026
55.030
21.000
25.225
0
8.805
dic-24
89.514
-30.727

-18.905
-6.161
33.721

-6,32%
-4,56%
-45,12%
7,41%
7,27%
12,67%
-26,14%
-11,15%
-11,10%
-66,67%
-7,90%
2,73%
-35,36%
5,32%
300,99%
-100,00%
-35,53%
-14,47%
-10,61%
-14,89%
-2,42%
2,44%
14,09%
n/a
-36,12%

-9,39%
-13,16%

-8,87%
8,32%
-8,82%

-8.856 22,68%

24.865
-13.701
11.164
-1.225
9.939

-16,45%
5,54%
-33,47%
-9,73%
-35,56%

-1.134 -30,85%

8.805

-36,12%
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PRINCIPALES RATIOS FINANCIEROS DE LA EMPRESA

En millones de guaranies y veces

INDICADOR

CARTERA Y MOROSIDAD

dic-20

dic-21

Cartera Bruta 28.393 30.226 53.024 89.689 83.168 -7,27%
Cartera Vencida 17.011 3.155 22.190 58.625 50.047 -14,63%
Morosidad 59,91% 10,44% 41,85% 65,36% 60,18% -7,94%
Morosidad respecto al patrimonio 56,39% 6,19% 45,43% 103,96% 90,94% -12,52%
Cartera/Activo 24,79% 24,06% 34,63% 45,88% 45,42% -1,02%
Ventas/Cartera 2,83 3,60 1,83 1,10 1,08 -2,29%
LIQUIDEZ
Liquidez Corriente 1,74 1,88 1,31 2,70 2,51 -7,10%
Prueba Acida 1,08 1,11 0,80 1,99 1,73 -13,08%
Ratio de Efectividad 30,33% 14,53% 4,02% 6,46% 3,51% -45,71%
fndice de capital de trabajo 34,89% 33,24% 16,01% 46,11% 44,87% -2,70%
Dependencia de Inventario 25,31% 28,51% 56,25% -106,32% -71,99% -32,29%

Deuda Financiera/Activo 49,93% 45,96% 56,53% 64,98% 65,70% 1,10%
GesTion
Rotacién de cartera 2,53 3,71 2,33 1,38 1,04 -25,19%
Rotacién de Inventario 1,39 1,41 1,03 0,91 0,77 -15,42%
Periodo Promedio de Cobro 144 98 157 264 352 33,68%
Periodo Promedio de Pago 129 55 45 55 41 -25,56%
Ciclo operacional 407 358 513 666 828 24,35%
Apalancamiento Operativo 1,94 1,88 1,88 2,13 2,36 10,96%
Ventas/Activo 70,14% 86,53% 63,25% 50,54% 48,88% -3,28%

ENDEUDAMIENTO

Solvencia 26,34% 40,54% 31,90% 28,85% 30,05% 4,17%
Endeudamiento 73,66% 59,46% 68,10% 71,15% 69,95% -1,69%
Cobertura de las Obligaciones 48,50% 72,10% 46,24% 69,65% 61,82% -11,24%
Apalancamiento 2,80 1,47 2,13 2,47 2,33 -5,62%
Apalancamiento financiero 5,30 3,27 5,23 6,69 8,33 24,46%
Cobertura de Gastos Financieros 4,55 4,01 4,23 2,85 2,46 -13,60%
Deuda/EBITDA 3,24 2,18 2,86 3,76 3,80 1,00%
Deuda/Ventas 1,05 0,69 1,08 1,41 1,43 1,65%
ROA 12,53% 16,53% 10,56% 7,05% 4,81% -31,81%
ROE 90,77% 68,82% 49,48% 32,35% 19,05% -41,11%
Margen Bruto 54,50% 53,27% 59,30% 64,19% 65,67% 2,32%
Margen Operacional 32,44% 31,54% 37,66% 37,43% 37,67% 0,64%
Margen Neto 17,87% 19,10% 16,69% 13,95% 9,84% -29,49%
Eficiencia Operativa 59,52% 59,21% 63,51% 58,32% 57,36% -1,64%
Costo de Mercaderias/Ventas 45,50% 46,73% 40,70% 35,81% 34,33% -4,15%
Costo Operativo/Ventas 22,06% 21,73% 21,64% 26,75% 28,00% 4,66%
Costo Operacional/Utilidad Bruta 40,48% 40,79% 36,49% 41,68% 42,64% 2,29%
Gastos Admin/Utilidad Bruta 10,62% 9,48% 9,18% 8,97% 10,48% 16,84%
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ANEXO

NOTA: El informe fue preparado con base en los estados contables anuales desde diciembre del 2020 al 2024, asi como el
flujo de caja proyectado actualizado por la compaiia para los siguientes aios. Estas informaciones han permitido el andlisis
de la trayectoria de los indicadores cuantitativos, sumado a la evaluacidon de los antecedentes e informaciones
complementarias relacionadas a la gestién de la firma, las cuales han sido consideradas como representativas y suficientes
dentro del proceso de calificacion.

La cdlificacién del Programa de Emisién Global G2 de BIOTEC DEL PARAGUAY S.A. se ha sometido al proceso de calificacién
en cumplimiento a los requisitos del marco normativo, y en virtud de lo que establece la Ley N.° 3.899/09 y de la Resolucién
CNV CG N° 35/23 de la Superintendencia de Valores, asi como a los procedimientos normales de calificacion.

INFORMACION RESUMIDA EMPLEADA EN EL PROCESO DE CALIFICACION:
1. Estados financieros y contables para los periodos anuales del 2020 al 2024.
Composicidn y plazos de vencimiento de la cartera de créditos.
Politica comercial y esquema de financiamiento a clientes.
Politicas y procedimientos de créditos y cobranzas.
Detalles de composicion y evolucién de inventarios.
Estructura de financiamiento, detalles de sus pasivos.
Composicidn y participacién accionaria de la emisora, vinculacién con otras empresas.
Composicidn de Directorio y andilisis de la propiedad.
Antecedentes de la empresa e informaciones generales de las operaciones.
10. Flujo de caja proyectado, con sus respectivos escenarios y supuestos.

1. Prospectos del Programa de Emision Global G2 y complementarios de las series emitidas.

LOS PROCEDIMIENTOS SE REFIEREN AL ANALISIS Y EVALUACION DE:

1. Los estados contables y financieros histéricos con el propdsito de evaluar la capacidad de pago de la emisora
de sus compromisos en tiempo y forma.

2. La cartera de créditos y calidad de activos para medir la gestién crediticia (morosidad vy siniestralidad de
cartera).

3. Estructura del pasivo, para determinar la situacién de los compromisos y caracteristicas de fondeo.

4, Gestidn administrativa y aspectos cudlitativos que reflejen la idoneidad de su desempefo, asi como de la
proyeccién de sus planes de negocios.

5. Flujo de caja proyectado coincidente con el tiempo de emision, a fin de evaluar la calidad de los supuestos y
el escenario previsto para los proximos anos.

6. Desempeno histérico de la emisora respecto a temas comerciales, financieros y bursdtiles.

7. Entorno econdmico y del segmento de mercado.

8. Caracteristicas y estructuracion de la emisién de bonos bajo el PEG G2.

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL G2 BIOTEC DEL PARAGUAY S.A.
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La emisién de la calificaciéon del Programa de Emision Global PEG G2 de BIOTEC DEL PARAGUAY S.A. se realiza conforme a
lo dispuesto en la Ley N° 3.899/09 y Resolucidn CNV CG N° 35/23.

Fecha de calificacién: 3 de junio de 2025

Fecha de Publicacién: 4 de junio de 2025

Corte de Cadlificacién: 30 de Diciembre de 2024

Cdlificadora:  Solventa&Riskmétrica S.A. Calificadora de Riesgos

Edificio Atrium 3er. Piso| Dr. Francisco Morra esq. Guido Spano |

Tel.: (+595 21) 660 439 (+595 21) 661 209 | E-mail: info@syr.com.py

CALIFICACION LOCAL

BIOTEC DEL PARAGUAY S.A. CATEGORIA TENDENCIA

PROGRAMA DE EMISION GLOBAL G2

BBB: Corresponde a aquellos instrumentos que cuentan con una suficiente capacidad de pago del capital e intereses en
los términos y plazos pactados, pero ésta es susceptible de debilitarse ante posibles cambios en el emisor, en la industria
a que pertenece o en la economia.

NOTA: “La calificacion de riesgo no constituye una sugerencia o recomendacion para comprar, vender, mantener un determinado
valor o realizar una inversion, ni un aval o garantia de una inversion y su emisor”.

Las categorias y sus significados se encuentran en concordancia con lo establecido en la Resolucién CNV CG N° 35/23 de
la Superintendencia de Valores, disponibles en nuestra pdgina web en internet.

La metodologia y los procedimientos de calificacién de riesgo se encuentran establecidos en los manuales de
Solventa&Riskmétrica S.A. Calificadora de Riesgos, disponibles en nuestra pdgina web.

Esta calificacion de riesgos no es una medida exacta sobre la probabilidad de incumplimiento de deudas, ya que no se
garantiza la calidad crediticia del deudor.

Solventa&Riskmétrica S.A. incorpora en sus procedimientos el uso de signos (+/-), entre las escalas de calificacion AA 'y B. El
fundamento para la asignacion del signo a la calificacién final de la Solvencia estd incorporado en el andlisis global del
riesgo, advirtiéndose una posicidn relativa de menor (+) o mayor (-) riesgo dentro de cada categoria, en virtud de su
exposiciéon a los distintos factores y de conformidad con metodologias de calificacion de riesgo.

La calificacién no constituye una auditoria externa, ni un proceso de debida diligencia, y se basd exclusivamente en
informacién publica y en la provision de datos por parte de BIOTEC DEL PARAGUAY S.A., por lo cual SOLVENTA&RISKMETRICA
no garantiza la veracidad de dichos datos ni se hace responsable por errores u omisiones que los mismos pudieran contener.
Asimismo, estd basada en los Estados Econdmicos, Patrimoniales y Financieros auditados al 31 de Diciembre de 2024 por la
firma Consultores y Contadores de Empresas (CYCE).

Mas informacion sobre esta calificacién en:

WWW.SYr.com.py

Cdlificacién aprobada por: Informe elaborado por:
Comité de Calificacién Econ. Fernando Morinigo
Solventa & Riskmétrica S.A. Analista de Riesgos
fmorinigo@syr.com.py
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